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Vappuna mukavaa vappua
VAPPUNA voi toivottaa vappua oikein 
mukavaa, runossa lausutaan.

Hyvää vappua siis kaikille kulkijoil-
le ja lehden lukijoille. Tänä keväänä on 
saatu nauttia aurinkoisista keleistä ja 
lämpöisistä päivistä. Kelit ovat ainakin 
lämmittäneet, vaikka muuten maail-
massa on monenlaista ei niin muka-
vaa ollut tekeillä.

Enemmän on enemmän ja varsinkin 
vähemmän on vähemmän. Tätä jäl-
kimmäistä on kyllä tullut tuutin täy-
deltä monestakin suunnasta. Melkois-
ta savottaa tuntuu kaikilla olevan. Ei 
tee mieli edes etsiskellä niitä kuuloi-
sia ilon pisaroita ja ladata positiivisia 
fiiliksiä ja ihanaa tulevaisuutta.

Ollaan nyt kerrankin inhorealisteja 
ja todetaan, että haastavaa on.

TOISAALTA, mehän olemme Suomes-

sa ja suomalaisia. Pitää vissiin kaivaa 
se maapalloakin ihmetyttävä kuului-
sa sisu ja napata työhanskat käteen 
ja iskeä lapio maahan. Tehdään vaik-
ka selkä kyyryssä, mutta itkemällä ja 
voivottelemalla ilmapiiri ei parempaan 
muutu. Keskitytään siis vaikka ham-
paat irvessä eteenpäin menemiseen ja 
tässä hetkessä hyvän hetken tekemi-
seen. Taitaa se vappu tähänkin tuoda 
oman kulmansa.

NAPPAA siis työhanskojen kaverik-
si oman mielesi mukaan simalasi tai 
kuohujuoma ja munkkia tai tippalei-
pää. Katse eteenpäin ja hiki pintaan!

Hyvää Vappua,

Seppo Pekkala
puheenjohtaja

Haukiputaan Yrittäjät ry

Yritykselle
jatkaja,
mieluummin
suunnitellen
kuin sattumalta
YRITTÄJÄ harvoin herää 
maanantaiaamuna ja päät-
tää hetken mielijohteesta 
myydä yrityksensä. Useim-
miten ajatus kulkee muka-
na pitkään – vähän kuin se 
kuuluisa laatikko varastos-
sa, jonka järjestämistä siir-
tää aina “sitten kun on pa-
remmin aikaa”.

 Yrityksen myynti ei kui-
tenkaan ole projekti, joka hoi-
tuu yhdessä viikonlopussa. Se 
on prosessi, jossa yhdistyvät 
talous, tunteet ja tulevaisuu-
den suunnitelmat. Yritys on 
monelle yrittäjälle elämäntyö, 
eikä siitä irrottautuminen ta-
pahdu nappia painamalla.  Sil-
ti jatkaja jää usein löytymättä 
kahdesta hyvin inhimillises-
tä syystä: yrityksen myynnis-
tä ei kerrota ääneen – ja liik-
keelle lähdetään vasta viime 
metreillä.

 
YRITYSTÄ ei voi ostaa, jos 
kukaan ei tiedä sen olevan 
myynnissä. Tieto kannat-
taa jakaa rohkeasti omassa 
verkostossa, yhteistyökump-
paneille, yritysvälittäjälle ja 
sähköisissä myyntikanavis-
sa. Joskus yksinkertainen 
maininta oikealle henkilöl-
le riittää käynnistämään ko-
ko prosessin.

 Usein yrittäjä huomaa 
vasta jälkikäteen, miten pal-
jon osaamista ja hiljaista tie-
toa yritykseen on vuosien 
aikana kertynyt. Siksikin 
omistajanvaihdokseen kan-
nattaa valmistautua ajoissa. 
Kun toiminta on selkeää, ta-
lous ajan tasalla ja sopimuk-
set kunnossa, yritys on hel-
pompi ymmärtää myös ulko-
puolisen silmin.

 
KANNATTAVUUS on asia, 
johon jatkaja ja erityises-
ti rahoittaja ensimmäisenä 
katsovat. Hyvä tulos kertoo, 
että yrityksellä on tulevai-
suutta. Se ei tarkoita täydel-
lisyyttä, vaan sitä, että liike-
toiminta toimii ja siitä saa 
realistisen kuvan.

Yrityksen kannattaa olla 
myyntikunnossa aina. Se ei 
tarkoita jatkuvaa myyntiai-

keita, vaan sitä, että yritys 
on rakennettu kestämään 
myös muutoksia. Joskus 
omistajanvaihdos on tar-
kasti suunniteltu, joskus se 
tulee eteen yllättäen esimer-
kiksi terveydellisistä syistä. 
Silloin on iso helpotus, jos 
asiat ovat jo kunnossa.

 Moni jatkaja arvostaa 
mahdollisuutta kulkea het-
ken matkaa yhdessä luopu-
van yrittäjän kanssa. Mento-
rointi tai siirtymävaihe an-
taa turvaa ja auttaa säilyttä-
mään yrityksen vahvuudet 
myös omistajan vaihtuessa.

 Nuoret ovat tutkimusten 
mukaan entistä kiinnostu-
neempia yrittäjyydestä ja 
valmiin yrityksen jatkami-
sesta. Yrityksen ostaminen 
nähdään varteenotettava-
na tapana ryhtyä yrittäjäk-
si, kun toiminta, asiakkaat ja 
käytännöt ovat jo olemassa.

 
OMISTAJANVAIHDOKSESTA
ei tarvitse selvitä yksin. An-
nan maksutonta matalan 
kynnyksen neuvontaa kai-
kille alueen yrittäjille ja yrit-
täjyydestä kiinnostuneille. 
Jos ajatus yrityksen myyn-
nistä on käynyt mielessä – 
vaikka ihan varovasti – sii-
tä kannattaa puhua ajoissa.

 Yrityksen tulevaisuus 
rakennetaan tänään. Siksi 
omistajanvaihdos on ennen 
kaikkea ennakointia.

Piia Lehtonen
omistajanvaihdos-

asiantuntija
Pohjois-Pohjanmaan 

Yrittäjät
p. 050 439 9808

piia.lehtonen@yrittajat.fi

Haukiputaan Yrittäjät ry:llä
on näkyvä rooli Haukiputaalla
PEKKA KEVÄJÄRVI

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

MUUTAMAN VUODEN kulut-
tua 50 vuotta täyttävä Hau-
kiputaan Yrittäjät ry on nä-
kyvä toimija Haukiputaalla. 

Suurelle yleisölle toimin-
ta on tuttua esimerkiksi 
vappu- ja joulutapahtumi-
en kautta. 

Yrittäjäyhdistyksen roote-
liin on kuulunut myös Vuo-
den yrittäjän sekä Vuoden 
haukiputaalaisen valinta. 
Kaksi kertaa vuodessa yh-
distys on tuottanut yhteis-
työssä Rantapohja -paikal-
lislehden kanssa Haukipu-
das Yrittää -lehden.

HAUKIPUTAAN YRITTÄJÄT 
pitää yllä haukiputaalta.fi 
-sivustoa. 

Kyseessä on Suomen ai-
noa paikallisen yrittäjäyh-
distyksen ylläpitämä verk-
kosivu. Se ei pelkästään esit-
tele paikallisten yrittäjien 
palveluja, vaan se palvelee 
koko Haukiputaan yhteisöä 
ja muita alueesta kiinnostu-
neita. Sivulle löytyy linkitys 
myös Rantapohjan verkko-
sivun kautta.

YRITTÄJILLE yhdistys jär-
jestää vuosittain useita ta-
paamisia ja koulutustilai-
suuksia. Niitä hyödyntämäl-
lä yrittäjät voivat kehittää 

toimintaansa.
Haukiputaan Yrittäjät ry:n 

perustehtävä on olla elin-
keinopoliittinen etujärjes-
tö, jonka tehtäviin kuuluu 
valvoa yrittäjen ja yritysten 
toiminnallisia ja taloudelli-
sia etuja. 

Yrittäjäyhdistyksen jäsen-
määrä on lähes 200. Yhdis-
tyksellä on hallitus, jonka 
puheenjohtajana toimii Sep-
po Pekkala Alarmi Stab-
les Oystä. 

Viime vuonna vuoden 
yrittäjä-palkinto annettiin 
Aluteräs Oy:lle. Vuoden hau-
kiputaalaiseksi valittiin ak-
tiivinen yhteisötoimija Tit-
ta Kivimäki.

Aluteräs Oy sai viime syksynä yrittäjäpalkinnon. Yrityksen 
toimintaa esitteli toimitusjohtaja Janne Liedes.

Titta Kivimäki nimettiin viime syksynä Vuoden haukipu-
taalaiseksi. Arkistokuvat: Auli Haapala

Haukiputaan 
Yrittäjät ry:n
hallitus

• Seppo Pekkala, pu-
heenjohtaja, muut jä-
senet: Arto Pohjo-
la, Janne Liedes, Pa-
si Kropsu, Helmi Tyyki-
luoto, Laura Virtanen, 
Tiia Ukkola, Esa-Pek-
ka Vauhkola, Johanna 
Rahkala, Pauli Penttilä, 
Heikki Luhtanen, Kami-
la Bernasiewic ja Risto 
Hoikkaniemi.
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Kevein mielin
Lyhytterapiaa & parisuhdeohjausta

•paikan päällä tai etäyhteydellä•

Luottamuksellista, matalan kynnyksen
keskustelutukea elämän solmukohtiin.
 Tule yksin tai yhdessä puolison kanssa.

Eveliina Wathén 
Takomotie 1,
Haukipudas

Tutustu palveluihin ja varaa aika 
www.keveinmielin.fi

.

haukiputaalta.fi

Nähdään KuuranKukassa!

Jokelantie 1 LH 2, 90830 Haukipudas
p. 0505516628

@hyvinvointistudiokuurankukka
hyvinvointistudiokuurankukka@gmail.com

Meiltä löydät hieronnasta
kauneudenhoitoon palvelut

sekä uutuutena hermoratahieronta ja 
energiahoidot

Löydä täydellinen
rentoutus ja hehku!

.

Tukea yrityksen
aloittamiseen ja
toiminnan laajentamiseen
Näin elinvoimakeskus palvelee yrittäjiä￼

JONI NALLI

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

ELINVOIMAKESKUKSET 
tarjoavat rahoitusmahdol-
lisuuksia ja muita palvelui-
ta niin alkutaipaleen yrit-
täjille kuin kasvua hakevil-
le yrityksille.

Yritystoimintaa aloitta-
essa ensisijaisesti katseet 
kääntyvät Leader-ryhmiä 
kohti. Elinvoimakeskuksen 
asiantuntija Henri Paalan-
ne kertoo, että Leaderilla on 
käynnistystuet, joita voi ha-
kea aloittaessa osa-aikais-
ta tai päätoimista yritystä. 
Leader-tuet ovat hyvä vaih-
toehto aloittavalle yrityksel-
le myös sen takia, että niihin 
liittyvää byrokratiaa on py-
ritty keventämään.

– Kun yritykselle on raha 
myönnetty, niin sitä mak-
sun hakemisen todentamis-
ta on helpotettu. Eli esimer-
kiksi vaikka valokuva taik-
ka raportti voi riittää toden-
tamaan sen, miten jokin toi-
menpide on tehty, Paalan-
ne kertoo.

LEADERIN TUET ovat maa-
seudun yritysten rahoituk-
sia. Maaseudun yritystukia 
on tarjolla myös elinvoima-
keskuksella. Elinvoimakes-
kuksen asiantuntija Niina 
Karen kertoo, että maaseu-
turahastot ovat tarkoitettu 
ensisijaisesti pienille ja mik-
royrityksille.

– Tukea hakevan yrityk-
sen tulee sijaita maaseudul-
la kuten myös Leader-tuissa. 
Pääsääntöisesti koko Poh-
jois-Pohjanmaa on jollakin 
tapaa maaseutua, paitsi tie-
tenkin Oulun kaupungin 
ydinkeskusta. Esimerkiksi 
Haukipudas on tukikelpoi-
nen alue, Karen jatkaa.

Vaikka myös elinvoima-
keskus tarjoaa maaseudun 
yrityksille tukea, kannattaa 
aloittelevien yritysten ensisi-
jaisesti hakea Leaderin tukia.

– Jos kyseessä on päätoi-
minen yritys, voi tukea ha-
kea myös suoraan elinvoi-
makeskukselta. Aloittele-
ville yrityksille Leader on 
kuitenkin yleensä se luon-
tevampi väylä. Elinvoima-
keskuksen investointitu-
et liikkuvat yli 100 000 eu-
ron summissa ja Leader-tu-
et ovat alle 100 000 euroa, 
Paalanne kertoo.

Maaseudun yritysten tu-
et haetaan Hyrrä-palvelun 
kautta. Elinvoimakeskuk-
set ja Leader-ryhmät valit-
sevat rahoitettavat kohteet.

YRITYKSEN toiminnan kas-
vaessa seuraava elinvoima-
keskuksen tarjoama rahoi-
tusmahdollisuus on yrityk-
sen kehittämisavustus, ker-
too elinvoimakeskuksen yri-
tysasiantuntija Sari Turti-
ainen. Kyseinen rahoitus on 
tarkoitettu pääasiassa pk-
yrityksille kehittämiseen ja 
investointien tekemiseen.

– Avustusta myönnetään 
esimerkiksi tuotannollisen 
toiminnan laajentamiseen 
tai uudistamiseen ja vien-
nin avaamiseen. Kilpailunä-
kökohtien vuoksi avustusta 
ei suunnata pelkästään pai-
kallisesti toimiville ja kulut-
tajapalveluja tarjoaville yri-
tyksille, Turtiainen jatkaa.

Yrityksen kehittämisavus-
tus voi myös joissain tilan-
teissa soveltua aloitteleval-
le yritykselle, mutta se on 
riippuvaista yrityksen toi-
mialasta ja hankkeesta.

– Meillä hauissa painot-
tuvat välillä eri asiat ja alat, 
mutta esimerkiksi tuotan-
nollisen alan yritykset ja 
ICT-alan yritykset ja uute-
na teemana puolustusalaan 
liittyvät yritykset ovat niitä, 
keitä tällä tuella palvellaan, 
Turtiainen sanoo.

Turtiainen vinkkaa myös 
alueellisesta kuljetustuesta, 
joka on suunnattu harvaan 
asuttujen alueiden pk-yri-
tyksille, yrityksen itse val-

mistamien tuotteiden ko-
timaan kuljetuksen kustan-
nuksiin.

– Tuotteiden tulee siis olla 
tuotettu täällä Pohjois-Poh-
janmaalla.

KAIKILLA RAHASTOILLA on 
kriteerit, jotka ovat pitkäl-
ti samat. Yrityksellä on ol-
tava jatkuvan kasvun edel-
lytykset, ja tuki ei saa vää-
ristää kilpailua. Investoin-
nin on myös tähdättävä jon-
kin uuden luomiseen tai esi-
merkiksi uuden henkilöstön 
palkkaamiseen.

Rahoitusten lisäksi erilai-
sia neuvontapalveluita löy-
tyy yrittäjille. Turtiainen 
mainitsee ensimmäisenä 
Team Finland -neuvontapal-
velun yrityksille. Palveluver-
koston kautta on mahdollis-
ta päästä esimerkiksi ulko-
ministeriön, Finnveran tai 
Business Finlandin puheille.

– Neuvonta kattaa käy-
tännössä koko verkoston. 
Ensisijaisesti tämä palvelu 
on tarkoitettu kansainvä-
listyville ja kasvuhakuisil-
le yrityksille, jotka halua-
vat laajentaa toimintaansa 
uusille markkinoille, Turti-
ainen jatkaa.

ELINVOIMAKESKUKSEN yri-
tysasiantuntija Tommi Sir-
viö kertoo, että elinvoima-
keskuksiin on myös raken-
teilla yritysten kasvupalve-
lut, joilla voidaan täydentää 
kuntien perusneuvontaa ja 
varhaista sparrausta yrityk-
sille.

– Kasvupalvelujen kautta 

saadaan tuotua valtakun-
nallista asiantuntijuutta ja 
esimerkiksi kasvun edelly-
tyksiä voitaisiin katsoa si-
tä kautta. Parhaillaan näi-
tä palvelukokonaisuuksia 
räätälöidään ja suunnitel-
laan verkoston kanssa, Sir-
viö tuumaa.

Elinvoimakeskuksen toimitila Oulussa osoitteessa Veteraanikatu 1. Kuva: Susanna Ukkola

Sari Turtiainen suosittelee 
elinvoimakeskuksen avus-
tuksista kiinnostuneita yri-
tyksiä olemaan yhteydessä 
suoraan elinvoimakeskuk-
sen asiantuntijoihin sekä 
hyödyntämään oman kun-
nan elinkeinopalveluja ke-
hittämishankkeiden suun-
nittelussa. Kuva: Sari Tur-
tiainen

Leader-tuet ovat hy-
vä vaihtoehto aloitta-
valle yritykselle myös 
sen takia, että niihin 
liittyvää byrokratiaa 
on pyritty keventä-
mään.
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• KELLOT • KIHLAT • KORUT • LAHJATAVARAT

Palveleva kivijalkamyymälä -
HAUKIPUTAALLA

• Paristojen vaihdot
• Kellon rannekkeet
• Korvien reijitykset
• Pienet korjaustyöt
• Kaiverrukset

ASIANTUNTIJA-
PALVELUT: 
• Kellosepältä
• Kultasepältä
• Laserkaivertajalta

.

.

Yrittäjien aamupalalla kuultiin BusinessOulun yrittäjäpalveluista ja menestysreseptistä
ANU KAUPPILA

HAUKIPUDAS

HAUKIPUTAAN YRITTÄJÄT 
RY järjesti jäsenilleen aa-
mupalatilaisuuden ravin-
tola Samanttassa maalis-
kuun puolessa välissä. Ti-
laisuudessa kuultiin Busi-
nessOulun yrityspalvelui-
den päällikkö Jarmo Lau-
rosen esittely kaupungin 
palveluista yrittäjille sekä 
Putaan Pullan yritystarinaa 
ja kokemuksia menestysre-
septi-taipaleesta.

Parisenkymmentä paikal-
lista yrittäjää nautti aamu-
palasta, kun Lauronen ker-
toi tilaisuudessa muun mu-
assa maksuttomista tapah-
tumista, jotka ovat oiva ti-

laisuus verkostoitumiselle.
– Koitamme avata paikal-

lisille yrityksille ovia maa-
ilmalle, sillä Oulu on fyysi-
sesti kaukana muusta maa-
ilmasta, Lauronen hymyili.

Lauronen kertoi huhti-
kuussa avautuvasta AI-Cor-
nerista, jossa voi testata, mi-
ten audiovisuaalinen tuo-
tanto voisi tukea yrityksen 
toimintaa. Studiossa voi se-
kä kuvata että äänittää. Esil-
le nousi myös OSAO:n tilois-
sa toimiva FabLab, minne 
myös yrittäjät ovat terve-
tulleita.

– Siellä voi kokeilla mak-
sutta esimerkiksi 3D-tulos-
tinta, erilaisia laser- ja vi-
nyylileikkureita tai piiri-
levyjen valmistusta opas-

tetusti. Yrittäjän ei tarvit-
se heti investoida erilaisiin 
koneisiin, vaan omaa ideaa 
voi hyvin testata ensin Fa-
bLabissa, Lauronen sanoi.

UUTENA osiona Haukipu-
taan Yrittäjien aamupa-
laan kuului jäsenyrityksen 
esittely. Jokainen halukas 
voi vuorollaan tulla ker-
tomaan omasta yritykses-
tään ja omasta yrittäjätari-
nastaan. Tällä kertaa esitte-
lyn pitivät Putaan Pullasta 
Helmi ja Iita Tyykiluoto. 
Helmi vastaa veljiensä An-
tin ja Jannen kanssa yri-
tyksen pyörittämisestä ja Ii-
ta työskentelee myynnin ja 
markkinoinnin saralla.

– Meillä ei kauheasti ole 

BusinessOulun yrityspalve-
luiden päällikkö Jarmo Lau-
ronen kertoi aamupalatilai-
suudessa, millaisia palve-
luja kaupunki tarjoaa yri-
tyksille.

Putaan Pulla pystyi rekrytoimaan haastavassa
maailmantilanteessa kasvaneen kysynnän ansiosta
Kahden vuoden päästä luvassa on spektaakkelimainen juhlavuosi,    kun yritys täyttää 50 vuotta

ANU KAUPPILA

HAUKIPUDAS

PUTAAN Pullan yrittäjillä ja johtopor-
taalla on haastavinakin aikoina katse 
eteenpäin. Leipomon martinniemeläi-
siä juuria unohtamatta. Veljiensä An-
tin ja Jannen kanssa yritystä pyörit-
tävä Helmi Tyykiluoto kertoo viime 
aikoina tapahtuneen paljon positiivisia 
asioita, jotka ovat edistäneet Putaan 
Pullan viemistä maailmalle.

Perheyrityksen kolmatta polvea 
edustavat Iita ja Ismo Tyykiluoto 
ovat myös aktiivisesti mukana yrityk-
sen pyörittämisessä. Ismo vastaa logis-
tiikka-, varasto- ja henkilöstöpuoles-
ta, kun taas Iita myynnistä ja markki-
noinnista. Putaan Pulla oli valtakun-
nallisesti isosti esillä viime talvena 
Suomalainen menestysresepti -ohjel-
man myötä ja yritys rekrytoi tammi-
kuussa 16 uutta työntekijää.

– Menestysreseptin lanseerauksessa 
oli valtavasti töitä ja tarvitsimme pal-
jon lisäkäsiä leipomolle. Valtakunnal-
linen näkyvyys kaikille tuotteillemme 
oli se, mitä ohjelmasta lähdimme ha-
kemaan ja sitä myös saimme, Helmi 
Tyykiluoto kertoo.

– Rekrytyistä 12 työskentelee edel-
leen meillä ja tarkoitus on, että voim-
me tarjota heille pidemmäksi aikaa 
töitä, Ismo Tyykiluoto lisää.

IITA Tyykiluoto kertoo yrityksen ot-
taneen viime vuosien aikana isoja as-
kelia kasvun eteen. Brändiuudistus, 
Diili- ja Suomalainen menestysresep-
ti -ohjelmissa näkyminen ja sosiaali-
seen mediaan panostaminen ovat kan-
taneet hedelmää.

– Panostamme näkyvyyteen monella 
rintamalla. Emme tee yhtä asiaa ja sit-
ten unohda sitä, Iita Tyykiluoto toteaa.

Kehityksessä mukana pysyminen 
on yritykselle tärkeää ja kolmikko to-

teaakin, että he ovat mielummin as-
keleen edellä. Helmi Tyykiluoto ker-

too lähettämön olevan tällä hetkel-
lä pullonkaula, jota parhaillaan kehi-

Iita, Helmi ja Ismo Tyykiluoto kertovat, että Putaan Pullan toimintaa kehite-
tään jatkossakin ja pian leipomon lattialla kävelee jo perheyrityksen neljäs
sukupolvi. Kuva: Anu Kauppila

.
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Yrittäjien aamupalalla kuultiin BusinessOulun yrittäjäpalveluista ja menestysreseptistä
sellaisia yhden työn tekijöi‑
tä, Iita Tyykiluoto hymyili.
Helmi Tyykiluoto kertoi 
vuonna 1978 perustetun 
yrityksen synnystä ja his‑
toriasta.

– Naisia jäi paljon työt‑
tömäksi Haukiputaalla si‑
jainneen Hyvonin kudeteh‑
taan mentyä konkurssiin. 
Isä ajatteli, että kylän nai‑
sille pitää saada työtä. Ny‑
kyään meillä työskentelee 
tasapuolisesti sekä miehiä 
että naisia, Helmi Tyykiluo‑
to kertoi.

SUOMALAINEN menestys‑
resepti ‑ohjelmassa viime 
kaudella nähty Iita Tyyki‑
luoto kuvaili kokemusta ai‑
nutlaatuiseksi ja opettavai‑

seksi. Päällimmäisen aja‑
tuksena oli tuoda yrityksel‑
le ja tuotteille näkyvyyttä, 
sillä tuotteita löytyy kau‑
pan hyllyistä valtakunnal‑
lisesti.

– Tuollaisen lanseerauk‑
sen hintalappu olisi noussut 
melkein kahteen miljoonaan 
euroon, jos sen olisi itse teh‑
nyt, Iita Tyykiluoto kertoi.
Palaute niin itse tuottees‑
ta kuin Iitan esiintymises‑
tä isossa tv-sarjassa on ollut 
Tyykiluotojen mukaan läm‑
mintä, välittävää ja erittäin 
positiivista.

– Työpaikalle soitettiin ja 
kysyttiin saisiko puhua Iitan 
isän tai äidin kanssa ja onni‑
tella heitäkin. On tuntunut 
hassulta, kun ihmiset ovat 

tunnistaneet ja pyytäneet 
kuviin heidän kanssaan. Mi‑
nulle on tärkeää ottaa se ai‑
ka ja pysähtyä juttelemaan 
ihmisten kanssa, Iita Tyyki‑
luoto hymyili.

Matka ideasta ohjelmaan 
hakemisesta aina finaaliin 
asti eteni höyryjunan lailla. 
Hakemus ohjelmaan tehtiin 
juuri ennen hakuajan lop‑
pua ja esikarsintaan vaadit‑
tu tuote leivottiin kolmes‑
sa päivässä Antti Tyykiluo‑
don mielessä olleen idean 
pohjalta.

PITOPALVELU Patarouvaa 
yhdessä tyttärensä Kaisan 
kanssa pyörittävä Irma Pie-
tilä kysyi Iitalta, oliko tuo‑
marina ohjelmassa toimi‑

nut Jukka Kurttila oikeas‑
ti niin tiukka, mitä ohjelma 
antoi olettaa.
– Jukasta huomasi, että 
hänellä oli pieni rooli ku‑
vausten aikana päällä. Hä‑
nen kanssa kävimme hyviä 
keskusteluja kuvausten ul‑
kopuolella, Iita Tyykiluoto 
nauroi.

Tyykiluodot kertoivat 
myös yrityksen brändiuu‑
distuksesta sekä mieleen‑
painuvien tuotenimien mer‑
kityksestä.

– Sillä on todella iso mer‑
kitys meille, että kirjoittaa‑
ko asiakas kaupan toivelap‑
puun “joku hyvä leipä poh‑
joisen leipomosta” vai “Pu‑
taan Pullan Jykeröä, kiitos”, 
Helmi Tyykiluoto totesi.

Putaan Pulla pystyi rekrytoimaan haastavassa
maailmantilanteessa kasvaneen kysynnän ansiosta
Kahden vuoden päästä luvassa on spektaakkelimainen juhlavuosi,    kun yritys täyttää 50 vuotta

tetään. Yritys on budjetoinut seuraa‑
valle kolmelle vuodelle miljoona euroa 
toimintojen kehittämiseen.

– Digitalisaation myötä olemme 
miettineet, miten voimme hyödyn‑
tää automatisaatiota muun muassa 
lähettämössä. Kynä ja paperi korva‑
taan tehokkaammalla tavalla, Iita ja 
Ismo Tyykiluoto kertovat.

KOLMIKKO korostaa, että automati‑
saatiosta ja työn tehostamisesta huo‑
limatta tarkoituksena ei ole vähentää 
työntekijöitä. Myynnin edistäminen 
valtakunnallisesti on avainasemassa 
työntekijöiden pitämisessä.

– Työn määrä ei vähene, mutta di‑
gitalisoinnin myötä työnkuvaan voi 
tulla muutoksia. Työntekijämme ovat 
ottaneet kaikki kehittämissuunni‑
telmamme hyvin vastaan ja he ym‑
märtävät, että toimintoja ei kehite‑
tä heidän kustannuksellaan, kolmik‑
ko hymyilee.

Työntekijöiden arvostus onkin kai‑
kille Tyykiluodoille tärkeää. Siitä ker‑
tovat myös pitkät työsuhteet.

– Leipurimme Ammilla on tullut jo 
43 vuotta talossa täyteen eikä hän aio 
omien sanojensa mukaan lähteä eläk‑
keelle ennen kuin hänen työuransa on 
kestänyt meillä 50 vuotta, Helmi Tyy‑
kiluoto naurahtaa.

Tällä hetkellä yrityksessä työsken‑
telee vakituisesti noin 50 henkilöä 
ja saman verran tekee töitä osa-ai‑
kaisesti. Kesäsetelihakemuksia Pu‑
taan Pullalle tuli satakunta ja kesä‑
töitä tarjotaan parille kymmenelle. 
Iita ja Helmi Tyykiluoto uskovat yri‑
tyksen sosiaalisen median kiinnos‑
tavan myös nuoria.

– Olemme Suomen hauskin leipäta‑
lo ja se näkyy myös ulospäin. Meille 
on tärkeää olla nuorille opettavainen 
ja kannustava ensimmäinen työpaik‑
ka, Iita Tyykiluoto sanoo.

SOSIAALINEN media näyttelee isoa 
roolia nykypäivän markkinoinnis‑
sa ja siinä Putaan Pulla on onnistu‑
nut niin johtoportaan, työntekijöi‑
den kuin asiakkaidenkin mielestä. 
Asiakkailta onkin tullut kiitosta sii‑
tä, että yrittäjät tuovat esille nimen‑
omaan sitä, että he ovat haukiputaa‑
lainen ja Martinniemessä toimiva per‑
heyritys. Somen myötä myös yrittä‑
jäsuku on tullut tutuksi ja helposti 
lähestyttäväksi.

– Meidän sosiaalisen median vide‑
oilla esiintyvä leipurimme Jussi on 
tunnistettu Tampereella asti, kolmik‑
ko nauraa.

Iita Tyykiluoto haluaakin innostaa 
sosiaalisen median avulla nuorta vä‑
keä syömään leipää ja kiinnostumaan 
leipomoalasta.

– Yritämme tarttua ajankohtaisiin 
trendi-ilmiöihin ja tuoda sitä kautta 
myös reseptiikkaa esille, Iita Tyyki‑
luoto jatkaa.

LEIVÄN KULUTUS on ollut jo jonkin ai‑
kaa laskusuunnassa. Helmi Tyykiluo‑
to toteaa kauppojen leipähyllyjen ka‑
penevan ja hänestä on hälyttävää, että 
Suomessa isoja leipomoita on mennyt 
viimevuosina konkurssiin. Ismo Tyy‑
kiluoto lisää nykyisen taloustilanteen 
ja kuluttamisen vähentymisen näky‑
vän myös leipomoalalla.

– Siksikin on hyvä tarkastella ja ke‑
hittää toimintamalleja, jotka eivät pal‑
vele enää. Pysymme pinnalla, kun us‑
kallamme tarttua ongelmiin, Ismo Tyy‑
kiluoto kertoo.

– Leipää kuitenkin syödään edel‑
leen ja se herättää paljon tunteita. Oli 
ilo lukea palautetta entiseltä oululai‑
selta, jonka palautteessa kiiteltiin si‑
tä, että toimitamme nykyään valta‑
kunnallisesti ja myös Etelä-Suomeen 
muuttaneilla on mahdollisuus saada 
pala kotiseutua ruokakaupasta, Hel‑

mi Tyykiluoto kertoo.

VIIDEN vuoden päästä Tyykiluodot us‑
kovat, että Putaan Pulla on kasvatta‑
nut markkinaosuuttaan ja kehittänyt 
toimintojaan nykyisellä tontilla. Ny‑
kyinen maailmantilanne sanelee myös 
paljon, mutta Tyykiluodot eivät anna 
sen vaikuttaa liikaa yrityksen tulevai‑
suuden suunnitelmiin.

– Ja silloin leipomon lattialla käve‑
lee jo neljättä sukupolvea, kun Ismo saa 
puolisonsa kanssa perheenlisäystä tä‑
nä vuonna, Helmi Tyykiluoto hymyilee.

Ismon ja Iitan ohella myös Jannen 
lapset Jaakko ja Julia ovat palkka‑
listoilla. Jaakko valmistui leipuriksi 
ja Julia sai myös tälle keväälle opin‑
not valmiiksi, joten nyt he molemmat 
ovat kokoaikaisesti leipomon toimin‑
nassa mukana.

 – Lähitulevaisuudessa näen, että 
alamme puhumaan sukupolvenvaih‑
doksesta. Eli leivät ovat hyvin uunis‑
sa, Helmi Tyykiluoto jatkaa.

VUONNA 2028 Putaan Pulla täyttää 
50 vuotta ja juhlavuoden suunnitel‑
mat ovat jo käynnissä. Kolmikon mu‑
kaan vuodesta tulee spektaakkelimai‑
nen ja pyöreiden juhlinta tulee näky‑
mään myös kyläläisille. Ennen isoja 
juhlia on kuitenkin aika keskittyä tu‑
levaan kesään.

– Maagisen Martinniemen yhtey‑
dessä järjestämme lasten tapahtuman 
perjantaina leipomolla ja luvassa on 
kaikenlaisia aktiviteetteja ja herkku‑
ja perheiden nuorimmille, Iita Tyyki‑
luoto kertoo.

– Myymälä myös vilkastuu kesäi‑
sin ja terassikin on jo avattu. Kuluva 
vuosi näyttää hyvältä, mutta siihen 
ei auta tuudittautua. Pidetään pyörät 
pyörimässä jatkossakin ja toivotaan, 
että meno kovenee entisestään, kol‑
mikko tiivisti.

.
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HELPPO JA VAIVATON KATTOREMONTTI

010 371 9230             www.lumorakennus.fi

10 vuoden 
asennustakuu!
10 vuoden 
asennustakuu!

Tilaa kartoituskäynti: Lue lisää:
.

.

Ajanvaraus

Yleis- ja  
erikoislääkärit 
p. 08 563 5700

Hammaslääkärit
 

p. 08 540 9907

 

Netissä 24 h

Haukiputaan Lääkärikeskus, Jokelantie 1, Haukipudas

Yleis- ja erikoislääkärit
Yleislääketiede 
Susanna Boman 
Janne Liimatainen 

Geriatria el
Mikko Lähdesmäki
Ihotaudit el 
Niina Kantola
Korva-, nenä-  
ja kurkkutaudit el 
Erkki Rantaiso

Naistentaudit el 
Annaleena Räsänen
Neurologia el 
Hannele Havanka
Psykiatri el 
Anna-Liisa  
Hannula-Tukiainen 

 

Hammaslääkärit
Merja Jokela 
Heikki Kiviahde,HLT 
Elina Niemi 
Anu Palosaari 
Tuomas Torvinen, 
EHL Kirurgia
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Pekka Kokko haluaa uudistaa julkisen rakentamisen vastuullisemmaksi
ANU KAUPPILA

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

RAKENNUTTAJA Kompetens-
si on yrittäjän ja rakennus-
alan ammattilaisen Pekka 
Kokon uusi aluevaltaus ja 
innovaatio. Hänestä nyt on 
aika uudistaa tapa rakentaa 
viisaammaksi ja kestäväm-
mäksi.

– Tavoitteena on säästää 
tilaajan varoja, yhdistää pai-
kalliset tekijät sekä viedä ra-
kennushanke läpi hallitusti 
ideasta valmiiksi kokonai-
suudeksi, Kokko toteaa.

Kokko sanoo, että ennen 
kunnista löytyi osaamista 
rakentaa julkisia tiloja kus-
tannustehokkaasti. Hänes-
tä julkinen rakentaminen on 
nykyisin liian byrokraattis-
ta, kallista sekä konsultteja 

Yrittäjä Pekka Kokko haluaa vaikuttaa vaikuttaa yhteiskunnallisesti tärkeisiin asioihin 
rakentamisen kautta. Kuva: Anu Kauppila

Haukiputaan
vierasvenesataman
suunnitelmat ovat
pysähdyksissä
uhanalaisen
lietetatarin vuoksi
Projektissa mukana oleva Pekka Kokko toivoo
yleishyödyllisen hankkeen kuitenkin vielä toteutuvan

ANU KAUPPILA

HAUKIPUDAS

HAUKIPUTAAN vierasvene-
satama ry:n suunnitelmat 
vierasvenesataman raken-
tamiseksi kylän kupeeseen 
ovat hidastuneet alueelta 
löydetyn uhanalaisen kas-
vin vuoksi.

Alueelle, jolle vierasve-
nesatamakin olisi sijoittu-
massa, on tehty luontosel-
vitys vuonna 2019 Natans 
Oy:n toimesta. Selvityksen 
mukaan uhanalaista liete-
tatarta löytyi satoja Hauki-
putaan kirkon vieressä si-
jaitsevan uimarannan lähei-
syydestä sekä kirkon etelä-
puolelta Kiiminkijoen sil-
taan saakka. Viime vuon-
na tehdyn luontoselvityk-
sen mukaan kyseistä lajia 
ei kuitenkaan löytynyt vie-
rasavenesataman suunnit-
telualueelta kuin muutama 

yksittäinen kappale.
Pekka Kokko ihmette-

lee, miten heidän hankkeen-
sa toiminta-alueen ulkopuo-
lella sijaitseva uhanalainen 
kasvi voi hidastaa hanketta 
niin paljon.

– Olemme kokoustaneet 
kymmenisen kertaa eri insi-
nöörien kanssa eikä asia ole 
edennyt mihinkään, Kok-
ko kertoo.

Lietetatar on yksivuoti-
nen kasvi, joka kukkii elo-
kuussa melkein kokonaan 
veden alla. Natansin teke-
mässä luontoselvityksessä 
todetaan, että lietetatarta 
on suojeltava alueella.

KAIKKI suunnitelmat vie-
rasvenesatamaa varten ovat 
valmiina, ja Kokko on teh-
nyt yhdessä Seppo Pekka-
lan, Johanna Rahkalan, 
Lauri Kortesalmen ja Ju-
ha Paanasen kanssa pal-

jon talkoita hankkeen eteen. 
Viisikko on palaveerannut 
myös Lupa -ja valvontaviras-
ton kanssa aiheen tiimoilta.

– Saksalainen ympäris-
töalan asiantuntija oli si-
tä mieltä, että olemme tap-
pamassa kaikki lietetatarit 
alueelta, vaikka eihän se pi-
dä paikkaansa, Pekka Kok-
ko toteaa. 

Suunnitelmien edetessä 
kaupunki on sitoutunut väy-
län ruoppaamiseen. Kokko 
kertoo, että väylä on tarkoi-
tus tehdä nimenomaan iso-
jen lietetataresiintymien vä-
listä.

– Nyt pitäisi ottaa maa-
laisjärki käteen. Kyseessä 
on yleishyödyllinen hanke, 
josta olisi iloa niin paikalli-
sille kuin vierailijoille, Kok-
ko sanoo.

HANKKEEN vetäjien on tar-
koitus hakea Leader-rahoi-

tusta, mutta sekin odotut-
taa itseään hankkeen olles-
sa pysähdyksissä.

– Tottakai toivomme, et-
tä hanke etenee.

Haukiputaan vierasvene-
sataman vuokra-aika puis-
toalueelle päättyi vuoden 
lopussa, mutta Oulun kau-
pungin yhdyskuntalauta-
kunta jatkoi vuokra-aikaa 
31.12.2026 saakka. Kokoa 
alueella on hieman vajaat 2 
500 neliötä.

Viime vuonna tehdyn 
luontoselvityksen mu-
kaan kyseistä lajia ei 
kuitenkaan löytynyt 
vierasavenesataman 
suunnittelualueelta 
kuin muutama yksit-
täinen kappale.
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Puh. (08) 5471 450, 0400 684 735
Teollisuustie 1, Haukipudas • www.puusepanliike-mattila.fi

• Kylpyhuone- ja saunaremontit • Maalaus
• Tapetointi • Laatoitus • Puusepäntyöt
• Parketti- ja laminaattiasennukset
• Kalusteet ja kalusteasennukset

PUUSEPÄNLIIKE MATTILA KYPUUSEPÄNLIIKE MATTILA KY

ENNEN REMONTTIA REMONTIN JÄLKEEN

ENNEN JA NYT
KAIKKI REMONTIT

.

Pekka Kokko haluaa uudistaa julkisen rakentamisen vastuullisemmaksi
ja ulkomaisia sijoitusyhtiöi-
tä palvelevaa.

– Kunnissa ei ole enää 
osaamista rakennuttami-
sesta ja rakentamiseen ote-
taan ensimmäisenä aina 
konsultti mukaan. Konsult-
ti, joka rahastaa kokouksil-
la, suunnittelupalavereilla ja 
EU:n hankintalakia turvaa-
van HILMA-palveluun tar-
vittavien liitteiden hankki-
misella.

Tähän ongelmaan Kok-
ko haluaa tarjota taloudel-
lisemman ja kestävämmän 
ratkaisun omalla kokemuk-
sellaan ja tieto-taidollaan.

KOKKO toteaa, että suoma-
laisten veronmaksajien raha 
on kovinta valuuttaa maa-
ilmalla. Siksi ulkomaiset 
yhtiöt haluavat rakennut-

taa julkisia tiloja ja vuokra-
ta ne julkisille toimijoille. 
Hän kertoo esimerkin päi-
väkodista, jonka rakentami-
nen maksaa kuusi miljoonaa 
euroa. Kunta ei maksa ra-
kentamisesta, mutta vuok-
rakulut nousevat 20 vuoden 
aikana 12 miljoonaan eu-
roon. Kokko pohtii myös, 
miksi julkisista rakennuk-
sista halutaan rakentaa mo-
numentteja.

– Jos yhteiskunnalla on 
talous kunnossa niin raken-
netaan vaikka Burj Khalifan 
näköisiä kouluja ja päiväko-
teja. Silloin kun rahaa ei ole, 
pitäisi miettiä kustannuste-
hokkuutta ja kestävyyttä.

Kokko ei näe siinä on-
gelmaa, että julkisia varoja 
säästettäisiin ja Tyrnäväl-
lä ja Haukiputaalla olisi sa-

mannäköisiä kouluja.
– Jos suunnitelma on toi-

miva, miksi sitä ei voisi mo-
nistaa useissa kunnissa.

KYMMENEN vuotta kirves-
miehenä ja yli 15 vuotta Ra-
kennuspalvelu Kokon johto-
portaassa suunnitteluohja-
uksen ja konseptirakenta-
misen parissa ovat antaneet 
yrittäjälle tarvittavaa koke-
musta ja näkemystä. Kipinä 
uuden luomiseen syntyi hä-
nen voitettuaan pitkän syö-
pätaistelun.

– Sain yhteiskunnalta par-
haan mahdollisen hoidon. 
Nyt on aika antaa takaisin 
ja haluan edelleen uskoa sii-
hen, että me pystymme yh-
teiskuntana parempaan.

Rakennuttaja Kompetens-
si tarjoaa vastauksen nykyi-

seen tilanteeseen olemalla 
Kokon mukaan reilu koke-
mus-konsultti. Yrityksellä 
on laaja verkosto alan am-
mattilaisia alihankkijoina, 
joten kaikki kilpailutuk-
seen tarvittavat dokumen-
tit ja suunnitelmat saadaan 
yhdestä paikasta tilaajalle 
edulliseen hintaan.

Mikäli suunnitelma voit-
taa kilpailutuksen, koko pro-
jektin hinta on jo selvillä ei-
kä yllätyksiä pääse synty-
mään. Kokko toteaa, että 
idea on otettu vastaan po-
sitiivisesti ja se on synnyt-
tänyt hienoja keskusteluja.

– Nykyisestä tilantees-
ta hyötyjät ovat tietenkin 
hiljaa. Koen itse, että nyt 
on aika puhua asioista nii-
den omilla nimillä kierte-
lemättä.

Kuvassa näkyy pinkillä värillä merkatut lietetataresiintymät. Ruopattavan väylän alueella kasvia ei löytynyt lainkaan. 
Kuva: Haukiputaan vierasvenesatama

Vierasavenesatama on tarkoitus rakentaa Haukiputaan keskustan kupeeseen.
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Kaikista Oulun alueen
rakentamisluvista lähes
viidennes haetaan Haukiputaalle
Kellon Letonrannan ja Haukiputaan Niittyholman alueet ovat lähes täynnä

ANU KAUPPILA

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

OULUN kaupungin raken-
nusvalvonnan tarkastus-
insinöörinä työskentelevä 
Matti Nurmos kertoo, et-
tä rakentamislupia haetaan 
yleisesti Oulussa vähemmän 
kuin huippuvuosina, mutta 
Haukiputaan alue on pitä-
nyt hyvin pintansa. Viime 
vuonna rakentamislupia ha-
ettiin omakotitaloihin Ou-
lussa 224, joista 37 oli Hau-
kiputaan alueelle.

– Kuluvana vuotena kai-
kista rakentamisluvista noin 
20 prosenttia haetaan Hau-
kiputaalle. Suhteutettuna 
väkilukuun se on todella pal-
jon, Nurmos toteaa.

Oulussa asukkaita on va-
jaat 220 000, joista 18 000 
asuu Haukiputaalla. Suo-
messa haettiin viime vuon-
na toiseksi eniten rakenta-
mislupia Ouluun. Edellä oli 
vain Espoo.

– Harvassa kaupungissa 
on näin vetovoimaista aluet-

ta keskusta-alueen ulkopuo-
lella, Nurmos jatkaa.

OULUN kaupungin kaavoi-
tusarkkitehti Hanna Pöy-
täkangas kertoo, että kau-
pungin omassa tontinluovu-
tuksessa Haukiputaan suo-
sio ei ole korostunut, mutta 
tontteja on mennyt hyvin. 
Viime vuonna luovutetusta 
sadasta tontista 20 oli Hau-
kiputaan ja Kellon alueella.

– Kaupungilla on omaa 
asumisen tonttivarastoa 
Niittyholmassa ja Letonran-
nassa, Pöytäkangas toteaa.

Nurmos kertoo, että alu-
eet ovat täyttyneet nope-
asti, ja ovat muutamaa tyh-
jää tonttia lukuunottamatta 
täynnä. Nurmos jatkaa, et-
tä suosion takana vaikuttaa 
tonttien koko ja edullisuus 
verrattuna Oulun muihin 
suosittuihin tonttialueisiin.

– Ja kyllähän Haukipu-
taan hyvä kouluverkosto, 
virkistysalueet ja urhei-
lumahdollisuudet tuovat 
oman lisänsä alueen veto-

voimaan, Nurmos sanoo.
YLEINEN asuntotuotannon 
romahtaminen ei ole Pöy-
täkankaan ja Nurmoksen 
mielestä juurikaan näkynyt 
Haukiputaalla. Pöytäkan-
gas kertoo, että lähiaikoina 
on käyty keskustelua siitä, 
minkälaista asuntotuotan-
toa tällä hetkellä rakentuu 
ja kaavan sisältöä on saatet-
tu muuttaa vastaamaan pa-
remmin tarpeita.

– Kaavoittamalla kaupun-
ki pyrkii tekemään tonttiva-
rantoa pidemmälle aikavälil-
le, jolloin tonttien kaavoitta-
minen ja luovutus ei tapah-
tu ”kädestä suuhun”. Tällä 
hetkelä Jokirannan lisäksi 
tärkein kaavahanke on Ase-
makylän Sipilän alue, Pöytä-
kangas sanoo.

YLEINEN väestönkehitys nä-
kyy koko Oulun tavoin myös 
Haukiputaalla ja alueen vä-
estömäärä on hieman las-
kenut viime vuosien aika-
na. Uusien kaava-alueiden 
rinnalle on tullut myös vah-

vemmin tavoite täydennys-
rakentamisalueiden kaavoit-
tamiseen. Yksi esimerkki 
tästä on Haukiputaan Joki-
rannan asemakaavan muu-
tos. Nurmos ei usko, että 
kaavoituksella tai rakenta-
misella olisi vaikutusta vä-
estömäärän laskuun.

– Talot menevät hyvin 
kaupaksi Haukiputaalla ja 
luonnollista sukupolven 
vaihdosta tapahtuu myös, 
Nurmos toteaa.

MERINIEMEN ja Virpinie-
men alueelle on haettu täl-
le vuodelle jo 10 poikkeus-
lupaa muuttaa loma-asun-
to vaikutuiseksi asunnoksi.

– Se on ollut iso muutos 
aiempaan. Etenkin sellai-
set kohteet, jotka eivät ole 
tarvinneet isoa remonttia 
käyttötarkoituksen muutos-
ta varten ovat aktivoituneet, 
Nurmos kertoo.

Virpiniemen osayleiskaa-
valuonnos on tarkoitus aset-
taa nähtäville tämän vuoden 
aikana. Kaavalla halutaan 

mahdollistaa Virpiniemen 
kehittäminen merellisenä 
matkailu-, liikunta- ja hy-
vinvointipalveluja tarjoava-
na alueena.

– Liikuntaopiston poistu-
minen avaa mahdollisuuksia 
uudenlaiselle toiminnalle, 
Pöytäkangas sanoo.

RIVI- JA KERROSTALOASUN-
NOT ovat tehneet Haukipu-
taalla myös hyvin kauppan-
sa. Nurmos sanookin, että 
on mahtava nähdä Hauki-
putaalla nosturit kahdella 
eri kerrostalotyömaalla, kun 
Ouluun ajaessa niitä ei näy 
juuri lainkaan.

Yrityksille suunnattua 
tonttivarantoa kaupungil-
ta löytyy Holstinmäeltä, An-
nalankankaalta ja Kaakku-
rinkankaalta. Pöytäkangas 
kertoo Annalankankaan ole-
van alueista suosituin ja pi-
simmälle rakennetuin. 

– Tällä hetkellä ei ole 
suunnitteilla uusien laajem-
pien yritysalueiden kaavoit-
tamista, mutta kyllä Hau-

kiputaalle kyselyitä tulee 
yritystahoilta muun muas-
sa tarjolla olevista tonteis-
ta, oman tontin kehittämis-
mahdollisuudesta tai myyn-
nissä olevan tontin mahdol-
lisuuksista yrityskäyttöön, 
Pöytäkangas sanoo.

Alue on myös Nurmoksen 
mielestä pitänyt nykyises-
tä haastavasta taloustilan-
teesta huolimatta hienosti 
pintansa.

– Se, että alueelle on ra-
kennettu useampi uusi hal-
li tällaisena aikana, kertoo 
positiivisesti alueen veto-
voimasta, Nurmos jatkaa.

Oulun rakennusvalvon-
nan johtaja Anu Montin 
kommentoi, että Oulun alu-
eella rakentaminen on läh-
tenyt tänä vuonna kohtuul-
lisesti käyntiin.

– Kasvua näkyy erityises-
ti toimitilarakentamisessa 
ja pientalorakentaminen on 
pysynyt voimissaan asunto-
tuotannon valtakunnallises-
ta romahduksesta huolimat-
ta, Montin totesi.

Kellon Letonrannan asuinalue on jo muutamaa tyhjää tonttia vaille täysi. Kuva: Anu Kauppila
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Maarakennusta liki
40 vuoden kokemuksella
Kuljetuskartio Oy luottaa paikallisten yritysten yhteistyöhön
JONI NALLI

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

KUN 14-vuotiaasta asti maa-
rakennusalalla toiminut Sa-
ku Salmivaara alkoi vuon-
na 2013 pyörittää Kuljetus-
kartio Oy:ta Haukiputaalla, 
teki hän töitä vain yhdellä 
kasettiautolla. Vuosien jäl-
keen yritys on kasvanut ja 
omia kasettiautoja on nyt 
jo kolme kappaletta ja kai-
vinkoneitakin on jo kaksi.

Maanrakennustöihin ja 
maa-aineskuljetuksiin eri-
koistunut yritys työllistää 
Salmivaaran lisäksi neljää 
vieraskuljettajaa. 

KULJETUSKARTIO OY ei Sal-
mivaaran mukaan varsinai-
sesti kuulu ajonvälitykseen, 
vaan yrityksen toimintaa 
edesauttavat yhteistyöt mui-
den yritysten kanssa. Yh-
teistyökumppaneista hän 
nostaa esiin kempeleläisen 
JP-Machinen ja Maanra-
kennus J Päkkilä Oy:n se-
kä VRJ:n.

Verkostoituminen muiden 
yritysten kanssa on mah-
dollistanut yritykselle suu-
ren yrityksen mukaisia toi-
mia ilman raskasta organi-
saatiota.

– Minä välitän toisen fir-
man autoja ja he välittävät 
myös meidän autojamme. 

Myydään kaikki täysillä ja 
kun joku saa jotain töitä, 
niin tehdään sitten ristiin 
toisillemme töitä, Salmivaa-
ra kertoo.

Kuljetuskartio Oy:n asi-
akkaista valtaosa on yrityk-
siä, mutta joitain yksityisasi-
akkaitakin on tullut yhteis-

työkumppanien kautta. Töi-
tä yritys tekee ympäri Suo-
men, ja Ruotsissakin on tul-
lut käytyä työhommissa.

– Helsingistä Nuorgamiin 
tehdään hommia. Se on vä-
hän siten, että mistä aina 
töitä löytyy niin sinne läh-
detään, Salmivaara toteaa.

TÖITÄ on yleisesti ottaen ol-
lut riittämiin. Talven aika-
na yksi kaivinkonekuljettaja 
on ollut lomautettuna, mut-
ta Salmivaara sanoo sen joh-
tuvan siitä, että kaivinko-
neille on sydäntalven aikaan 
vähemmän töitä kuin kulje-
tusautoille. 

– Kesällä kaivinkoneille 
riittää hommia niin paljon 
kuin vain kalustoa riittää, 
hän jatkaa.

Vaikka töitä onkin pääasi-
assa ollut riittämiin, yrityk-
sellä oli huhtikuun puolivä-
lissä töiden suhteen hiljai-
sempi viikko. 

– Oulussa on aika hiljais-
ta nyt maarakennustöitä aja-
tellen. Etelässä töitä olisi, 
mutta polttoaineen hinta 
on nyt niin korkea, että ka-
te häviää käytännössä koko-
naan, niin ei sinne kannata 
tällä hetkellä lähteä, Salmi-
vaara arvioi.

SALMIVAARA toivoo poltto-
aineen hinnoille helpotus-
ta ennen kesää. Kesän työt 

ovat jo sovittuna, mutta nii-
den hinnoittelu sovittiin jo 
viime syksynä. Hinnoissa ei-
vät siis näy kohonneet polt-
toaineen hinnat, joihin har-
va osasi varautua.

– Kesästä voi tulla todel-
la raaka, jos hintoja ei saada 
laskuun. Se voi pahimmassa 
tapauksessa karsia aika pal-
jon tekijöitä pois.

VAIKKA vallitseva tilanne on 
arvaamaton ja kesästä voi 
pahimmassa tapauksessa 
tulla monille alan yrityksil-
le haastava, näkee Salmivaa-
ra kuitenkin valoa tunne-
lin päässä. 

– En usko, että maailma 
on vielä valmis. Olen ehti-
nyt kaksi lamaa nähdä ja ai-
na siitä on noustu. Sekin on 
erikoista, että aina kun on 
uutisissa puhuttu lamasta, 
niin meillä on ollut silloin 
eniten töitä. Eiköhän nämä 
asiat tästä muutu vielä pa-
rempaan suuntaan, kunhan 
maailmantilanne rauhoit-
tuu, Salmivaara tuumaa.

Saku Salmivaaran mukaan polttoaineen korkeat hinnat voivat tehdä tulevasta kesästä 
monelle yritykselle erittäin haastavan. Kuva: Joni Nalli

Käsityönä tehty suklaa-
konvehti on kuin taikuutta
JONI NALLI

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

VUONNA 2015 Jouni Ru-
sanen perusti Chocoksin 
Martinniemeen. Rusasen 
ensikosketus suklaan val-
mistukseen tapahtui ensim-
mäisen kerran vuonna 2007, 
kun hän teki silloiselle lou-
nas- ja juhlapalveluyrityk-
selleen käsityönä suklaata.

Todellinen innostus syn-
tyi vuonna 2008, kun Rusa-
sen yritys teki ison tilauksen 
Martti Ahtisaaren Nobel-
palkinnon Oulun kansan-
juhliin, jonne Rusanen ke-
hitti muiden ruokatarjoilu-
jen lisäksi tervakonvehdit.

– Siitä innostus suklaan 
tekemiseen lähti sitten kas-
vamaan, ja vuodesta 2019 
alkaen olen tehnyt suklaa-
ta täysipäiväisesti, Rusanen 
kertoo.

RAVINTOLAKOKIN, keittiö-
mestarin ja leipuri-kondiit-
torin koulutuksen omaava 
Rusanen päätyi valitsemaan 
kaikista maailman raaka-ai-
neista suklaan sen haasta-

vuuden vuoksi. 
– Siitä tulee sellainen tai-

kurimainen fiilis, kun saat 
konvehdin sisään sellaisen 
täytteen kuin itse haluat ja 
kun se vielä näyttää sekä 
maistuu hyvältä. 

Konvehtien valmista-
misessa on useampi vaihe. 
Muotit on kiillotettava ja 
mahdolliset koristeet teh-

dään muottiin. Suklaa täy-
tyy myös temperoida, jot-
ta siinä on kaikki halutut 
ominaisuude,t kuten kiilto 
ja rapsahtava suutuntuma. 

CHOCOKSI pyrkii käyttä-
mään tuotteissaan koti-
maisia raaka-aineita mah-
dollisimman pitkälle. Suk-
laa luonnollisesti tulee kau-

empaa, mutta Rusanen ker-
too suosivansa tuotteissaan 
etenkin kotimaisia marjo-
ja. Uusia reseptejä tulee teh-
tailtua nykyään harvemmin, 
koska alkuaikoina Rusanen 
ehti kokeilla kaikenlaisia 
makuja aina valkosipulis-
ta mansikkaan.

– Välillä kuitenkin saan 
inspiraatiota uusiin makui-

hin esimerkiksi asiakkaiden 
pyynnöistä ja trendeistä, ku-
ten vaikkapa dubaisuklaa tai 
pistaasisuklaa.

Oulun kulttuuripääkau-
punkivuoden kunniaksi te-
keillä on kuitenkin pari Ou-
lu-aiheista suklaalevyä. Cho-
coksi on osa Arctic Food La-
bia, joka liittyy Oulu2026 
teemaan. 

Yrityksen myynti painot-
tuu paljolti Oulun alueelle, 
sillä valtaosa jälleenmyyjis-
tä sijaitsee Oulussa. Jälleen-
myyjinä toimii muun muas-
sa kukkakauppoja, K-kaup-
poja sekä kahviloita. Etelä-
Suomessa yrityksellä on yk-
si jälleenmyyjä.

– Sitten on tietenkin oma 
verkkokauppa meillä myös, 
Rusanen jatkaa.

SUKLAAN TEKEMISEN lisäk-
si Rusanen pitää myös suk-
laakursseja Vuolle Opistolla 
kahdesta neljään kertaa vuo-
dessa. Hän käy myös tarvit-
taessa asiakkaan luona pitä-
mässä kursseja.

– Otan auton täyteen suk-
laantekovälineitä ja menen 

asiakkaiden luo. Suklaakurs-
silla asiakkaat pääsevät itse 
tekemään esimerkiksi kon-
vehdit alusta loppuun, eikä 
ainoastaan seuraamaan vie-
restä, Rusanen kertoo.

Yrittäjän arkeen on mah-
tunut useita haasteita. Vii-
meisimpänä haasteena oli 
pari vuotta takaperin tosi 
korkeat suklaan raaka-ai-
nehinnat johtuen huonos-
ta sadosta. 

– Ne on onneksi nyt tu-
lossa alaspäin, joskin mui-
den raaka-aineiden hinnat 
ovat kuitenkin nousemas-
sa, Rusanen jatkaa.

Toisena haasteena Rusa-
nen mainitsee kausiluon-
toisuuden. Kuumin seson-
ki yritykselle on joulu, kun 
taas kesällä on hiljaisempaa. 
Kesän ajan Rusanen pyörit-
tääkin yhdessä puolisonsa 
kanssa Virpiniemen golfklu-
bin ravintolaa.

– Yrittäjällä on oltava tie-
tynlaista kylmäpäisyyttä. 
Vaikka olisi hiljaista jonain 
hetkenä, niin tietää kuiten-
kin että kysyntää tulee ole-
maan myöhemmin.

Jouni Rusanen kertoo suklaan olevan haastava raaka-aine. Onnistunut ja viimeisen päälle 
hiottu lopputulos kuitenkin palkitsee tekijänsä. Kuva: Joni Nalli
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Siivousurallaan Maria Toivari on tehnyt monenlaista, muun muassa rappusiivousta.
Ominta alaa hänelle ovat kuitenkin kotisiivoukset. Kuva: Joni Nalli

Asiakkaiden
auttaminen pitää 
siivousyrittäjän 
liikkeessä
vuodesta toiseen
JONI NALLI

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

SIIVOUSALALLA jo liki kah-
denkymmenen vuoden ajan 
toiminut Maria Toivari saa 
innostusta työhönsä asi-
akkaiden kohtaamisesta. 
Oman siivousyrityksen-
sä hän perusti virallisesti 
vuonna 2018, jolloin Mari-
an Siivouspalvelut otti käyt-
töön Toivarin aikaisemman 
käsityöalan yrityksen Y-tun-
nuksen.

Siivousurallaan Toivari on 
tehnyt enimmäkseen koti-
siivouksia ja hän on pitkälti 
yhä samalla suunnalla. Uu-
tena kasvun mahdollisuu-
tena hän näkee kuolinpesi-
en siivoukset, joille hän ha-
vaitsi olevan tarvetta kuul-
tuaan tuttavaltaan hauta-
jaisjärjestelyjen raskaudesta.

– Kuolinpesien siivoukset 
ovat nyt muuttosiivousten 
ohella se ykkösjuttu, jonka 
kehittämiseen haluamme 
panostaa, Toivari kertoo.

PERINTEISTEN kotisiivous-
ten rinnalle Toivari on näh-
nyt tarpeen myös toisenlai-
selle palvelulle, jota hän kut-
suu nimellä ”Siivoa kuin am-
mattilainen”. Palvelun idea 
on opastaa asiakasta kodin 
siivoamisen tekniikat ja nik-

sit, joilla työtä saadaan hel-
potettua ja kevennettyä.

– Olen myös tehnyt avuksi 
pienen oppaan, joka auttaa 
esimerkiksi sen suhteen, et-
tä mistä siivousurakka kan-
nattaa aloittaa. Lisäksi ko-
konaisuuteen kuuluu am-
mattilaistason välinepaket-
ti, joita myös itse käytän.

YRITYKSEN asiakaskunta 
koostuu pitkälti yksityis-
henkilöistä. Kotisiivouksis-
sa suurin osa Toivarin asiak-
kaista on ikäihmisiä ja toi-
seksi eniten on perheellisiä.

– Ikäihmiset ja perheel-
liset ovat myös itselleni ne 
kaikkein läheisimmät koh-
teet, hän jatkaa.

Yksityishenkilöiden lisäk-
si asiakaskuntaan mahtuu 
myös yrityksiä. Yrityksille 
Toivari on tehnyt lähinnä 
toimistojen siivouksia. Suu-
rikokoisiakin tiloja on ollut 
siivottavana, mutta esimer-
kiksi suuret teollisuushal-
lit eivät sovellu Marian Sii-
vouspalvelujen työnkuvaan.

– Niin isoihin töihin meil-
lä ei riitä tekijät eikä vält-
tämättä myöskään kalusto, 
Toivari toteaa.

TÖITÄ Toivari kertoo olevan 
pääsäännöllisesti Oulun alu-
eella, keskiarvolta noin 50 

kilometrin säteellä. Tavan-
omainen työviikko pitää si-
sällään viidestä kymmeneen 
asiakasta. Toivari työskente-
lee pääsäännöllisesti yksin, 
mutta hänellä on yksi työn-
tekijä, joka tekee siivouksia 
keikkaluonteisesti. 

– Hänellä on muutama 
vakioasiakas, joiden luona 
hän käy. Jos on apukäsille 
ollut tarvetta, niin hän on 
silloin myös saattanut tul-
la minun mukaani, mutta 
muuten teen työni pitkäl-
ti yksin.

Toivari katsoo tulevaisuu-
teen toiveikkaana. Tavoit-
teena olisi saada laajennet-
tua yrityksen toimintaa sille 
tasolle, että hän saisi palkat-
tua kolmesta neljään työn-
tekijää. 

– Sitten voisin itse jäädä 
enemmän toimistolle teke-
mään taustatöitä ja käydä 
sitten tuuraamassa tai muu-
ten apukäsinä siivoamassa 
tarpeen tullen.

TOIVARIN paras siivousvink-
ki kevätsiivoukseen on hyvä 
imuri. Se vie hänen mukaan-
sa jo pitkälle pölyjen poista-
mista ajatellen. 

– Yleisesti myös ergono-
miset siivousvälineet ovat 
tärkeät, että löytyy säätö-
varaa ja niin edelleen.

Maksuajat 
pidentyneet
HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

YRITTÄJÄGALLUPIIN vastan-
neet pk-yritykset kertovat, 
että 29 prosenttia sopimus-
kumppaneista ja asiakasyri-
tyksistä on pidentänyt maksu-
aikoja viimeisen kahden vuo-
den aikana. Maksuaikojaan 
ovat useimmin pidentäneet 
suuret yksityiset yritykset.

– Maan tapa on, että suur-
yritys yksipuolisesti ilmoit-
taa pienyrittäjän saavan ra-
hansa myöhemmin. Pk-yri-
tykset ovat ahtaalla ja halli-
tuksen on osoitettava mak-
suehtolain valvontaan re-
sursseja kehysriihessä, Suo-
men Yrittäjien lainsäädän-
töasioiden päällikkö Tiina 
Toivonen sanoo Suomen 
Yrittäjien verkkosivulla.

Kun maksuajat ovat 31–
90 päivää, yli 70 prosentis-
sa tapauksista maksuaikoja 
on pidentänyt nimenomaan 
suuri yritys.

– Erityisesti isot firmat pi-
tävät pieniä pankkeinaan, 
Toivonen sanoo.

Yrittäjägallupiin vastan-
neet pk-yritykset kertovat, 
että myös valtion- ja kun-
tayhtiöissä maksuaikoja pi-
dennetään.

.

.
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Yrittäjän ei tarvitse olla yksin
Haukiputaalainen Tanja Karjalainen perusti yrityksensä osaksi kolmen yrittäjän verkostoa

JONI NALLI

HAUKIPUDAS YRITTÄÄ

TALOUSHALLINNON parissa 
koko työuransa viettänyt 
Tanja Karjalainen perus-
ti oman yrityksensä viime 
vuoden keväällä. 15 vuot-
ta sitten uransa aloittanut 
Karjalainen ei kuitenkaan 
perustanut yritystään täy-
sin yksin. Työurallaan Kar-
jalainen tutustui Meiju Ar-
vilaan sekä Henna Heik-
kilään ja yhdessä he päät-
tivät perustaa TalousTrio 
Oy:n.

Jokainen heistä perusti 
myös oman yrityksensä Ta-
lousTrion alle ja siten Karja-
lainen päätyi perustamaan 
Vilmil Oy:n. 

– Päätettiin jokainen läh-
teä omilla yrityksillä osak-
kaiksi asioiden helpottami-
seksi. Jokainen saa itse va-
lita työterveyssopimukset, 
vakuutukset ja muut. Sitten 
jokainen voi itse määrittää 
mihin käyttää laskutetun 
rahan, että nostaako enem-
män palkkaa vai laittaako 
yrityksen kassaan, Karja-
lainen toteaa.
VIIME KESÄSTÄ alkaen Kar-
jalainen pyöritti yritystoi-
mintaa sivutoimisesti. Tä-

män vuoden maaliskuus-
sa hän pääsi aloittamaan 
yrittäjän työt päätoimisena. 
Päätös alkaa yrittäjäksi sai 
alkunsa Arvilan oltua Kar-
jalaiseen yhteydessä yrityk-
sen aloittamiseen liittyen.

– Olin Monetralla töissä 

viimeiset kolme vuotta ja 
johtuen hankintalain mah-
dollisesta muutoksesta siel-
lä on vähän alan murros me-
neillään, niin se mietityt-
ti itseä. Halusin sitten läh-
teä yrittäjäksi ja onhan tä-
mä ollut ihanaa. Jännittä-

vää ja pelottavaakin välil-
lä, mutta yrittäjyydessä on 
paljon hyviä asioita, Karja-
lainen kertoo.

KARJALAISEN palvelutarjon-
taan kuuluvat laajasti erilai-
set taloushallinnon palve-

lut. Pääasiallisesti hän te-
kee kirjanpitoa ja palkan-
laskentaa, mutta palvelui-
hin kuuluu esimerkiksi myös 
konsultointia, verolaskelmia 
ja verotuksen optimointia. 

Pienet ja keskisuuret yri-
tykset koostavat suurimman 
osan Karjalaisen asiakkais-
ta. Uransa aikana hän ker-
too myös tehneensä jonkin 
verran isompia konserneja, 
mutta niistä kokemusta ei 
ole kertynyt paljoa. Asiak-
kaita ja kokemusta hänellä 
on useilta eri toimialoilta. 

– Puolisollani on maara-
kennus- ja kuljetusalan yri-
tys, niin se ala on itselleni tul-
lut tutuksi. Mutta näin muu-
ten useat eri toimialat ovat 
hallussa, joskin mitään tiet-
tyä erikoistumisalaa ei ole.

Asiakaskuntaa löytyy ym-
päri Suomen ja asiakasta-
paamiset hoituvat etäyhtey-
dellä, jos kasvotusten tapaa-
minen ei ole vaihtoehto. 

– Monet asiakkaat ovat 
pysyneet meillä palkka-
työpäiviltä tähän päivään, 
niin asiakkaita löytyy ympä-
ri maata. Haukiputaalaisia 
asiakkaita ei vielä ole kovin 
montaa, niin pitäisi saada 
täältä hankittua lisää asiak-
kaita, Karjalainen tuumaa.

VARSINAISIIN haasteisiin 
yrittäjän tiellä Karjalainen 
ei ole vielä joutunut törmää-
mään.

Hän nostaa kuitenkin 
esiin sen, että yritysten jou-
tuessa ahtaalle vaikutus nä-
kyy myös taloushallinnon 
alalla ja yrittäjillä.

– Vaikeassa taloudellises-
sa tilanteessa olevat yrityk-
set joko ulkoistavat töitä vä-
hemmän tai sitten eivät ul-
koista ollenkaan, niin se nä-
kyy suoraan meidän asiakas-
määrissä. 

Toinen mahdollinen haas-
te, joka voi joskus nous-
ta eteen ovat mahdolli-
set kyberhyökkäykset. Ny-
kymaailmassa lähes kaik-
ki on sähköistetty ja parin 
päivän mittainen nettiyh-
teyden katkos voi tarkoittaa 
sitä, että töitä ei ole mahdol-
lista tehdä lainkaan.

Tulevaisuuteen katsoes-
sa Karjalainen haaveilee sii-
tä, että TalousTrio pystyy jo-
nain päivänä palkkaamaan 
myös työntekijöitä.

– Me ollaan brändätty it-
semme sellaisella ”yrittäjil-
tä yrittäjille” -tyylillä, niin 
haluttaisiin tulevaisuudes-
sa olla myös mukava työan-
taja ihmisille.

Tanja Karjalaiselle työssä parasta on ihmisten auttaminen ja asiakkaan kanssa keksityt 
keinot ja ratkaisut, joilla jokin asia saadaan tehtyä sujuvammin. Kuva: Joni Nalli

.

MUKANA ELÄMÄN ERI TILANTEISSA
Avioero • Ulosmittaus • Ennakkoperintö • Edunvalvonta • Asuntokauppa

Kiinteistönvälittäjän, LKV, arviokirja perukirjaan, verottajalle, pankille 150 €

Maria
Saarenpää

044 422 8801

www.arvokirja.fi
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Perinnönjakokirja
Ositussopimus

Perukirja

KUOLINPESÄ-
ASIAT

Kaupanvahvistus
Kauppakirja

Lahjakirja

KIINTEISTÖ-
ASIAT

Edunvalvonta-
valtakirja

Testamentti
Avioehto

PUOLISOIDEN
SOPIMUSPAKETTI
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MUHOS TO 17.8. KLO 10-17 K-Raudan kiinteistö, ent. Musti&Mirri 
PUOLANKA PE 18.8.-LA 19.8. ent. Kanniaisen tila

VAALA MA 21.8. klo 10-17 Apteekin viereinen tila
UTAJÄRVI TI 22.8. klo 10-17 torilla, ent. Konepiste
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HAUKIPUTAAN MYYMÄLÄ, VÄLITIE 4
AVOINNA 21.–25.4.
TI–PE 10–17.30, LA 10–15
OULU, JOUTSENSILTA, INTERSPORTIN VIERESSÄ, PALJEKUJA 5, ark. 11–18, la 10–16, su 12–16. Tervetuloa!

KOTIINTOIMITUKSELLA,
kasaus & vanhat pois!

Upea mallisto tyylikkäitä sohvia &
sänkyjä, tehtaan kovin tarjouksin!

Verkkokauppa 24h:
besoftshop.�
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