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Markkinoiden ja maailmantilanteen muuttuessa

Haukiputaalaiset vy
muuntautumiskyk

ANU KAUPPILA
HAUKIPUDAS YRITTAA

RAKENNUSALA ja sen kanssa
liitoksissa olevat alat ovat ol-
leet murroksessa maailman-
tilanteen ja rakennusalan
taantuman vuoksi. Hauki-
putaalaiset yritykset LVI-
Virtaamat Oy, Rakennus-
palvelu Kokko ja Peltimylly
Oy ovat kaikki selvinneet
haasteista muuttamalla ja
kehittamall4 toimintaansa.
Jokaista yritt4ji4 yhdistaa
halu pitié liiketoiminnan
rattaat pyorimassi, uskal-
lus tehd4 muutoksia ja lojaa-
lius tyontekijoita kohtaan.

- Jos tulee aita vastaan
niin katsotaan, hypatiin-
ko yli vai kierretadnko, Ra-
kennuspalvelu Kokon perus-
taja ja yritt4ja Pekka Kok-
ko toteaa.

Hain toivoo, etti Hauki-
pudas pystyisi tarjoamaan
ajantasaisia palveluita omal-
lakylalls, jotta ihmiset eivat
valuisi palveluiden perissa
hypermarketteihin. Kok-
ko kokee monen jahmetty-
neen maailman ja Suomen-
kin haastavassa nykytilan-
teessa ja hin haluaa valaa
uskoa tulevaisuuteen.

- Haasteiden edessi tar-
vitsisimme nyt asennemuu-
tosta ja positiivista pohinaa,
Kokko hymyilee.

Kokko on tyéllistanyt vii-
meisen viiden ajan noin 35
henkil64 ja haastavinakin
aikoina han on pystynyt pi-
timain heista kiinni.

- Yritys on ketteri ja
olemme jumppaliikkeita
tekemilla pystyneet tarjo-
amaan ty6ta kaikille, Kok-
ko toteaa.

MARKKINOIDEN muuttues-
sa yrityksen on taytynyt so-
peutua. Vuonna 2021 yrityk-
sen myynti ja rakentaminen
koostui suurimmaksi osak-
si omakotitalo-, taloyhtié-
ja liikekiinteistokohteista,
mutta nykyisin niiden osuus
on puolet kokonaisuudesta.
Kokko kertoo koronan ja ko-
hoavien rakennuskustan-
nusten myo6ta alkaneensa
pohtia, milla tavalla yritys
voisi kehittya. Ratkaisuk-
si taantumaan yritys alkoi
keskittymain Varkeen eli
valtion tukemaan asunto-
rakentamiseen.

- Se oli yksi keino pitaa
pyorat py6rimassa ja tirke-
43 meille myos yhteiskun-
nan vastuullisuuden naké-

Pekka Kokko perdadankuuluttaa yrittdjien rohkeutta kehit-
tdd liilketoimintaa avoimin mielin. Kuva: Anu Kauppila

Pauli Penttild ja Esa-Pekka Vauhkonen ovat haasteista
huolimatta tyytyvadisid paatokseensa alkaa yrittdjiksi.

Kuva: Anu Kauppila

kulmasta, Kokko kertoo.

Rakennuspalvelu Kokko
Group omistaa 100 prosent-
tisesti myo6s tytiryhtionsa
Rakennuspalvelu Kokon se-
ki Kokko Kiinteistot, jonka
alla heilla toimii kymmen-
kunta kiinteistéosakeyhtio-
td. Kevialla Kokko luovutti
toimitusjohtajan pestin Ju-
ho Kokolle jatkamalla itse
yrityksessi hankekehitta-
jan roolissa.

- Tytdryhtididen hank-
keille rahoituksen saami-
nen on ollut merkittivaa ja
siten olemme voineet var-
mistaa rakennusliikkeelle
toitd. Uutta on pitanyt ope-
tella ja uskallusta on tarvit-
tu, Kokko lisia.

Mielen pitaminen avoi-
mena ja kirkkaana on Ko-
kon nikokulmasta avain
onnistumiseen ja Haukipu-

taan keskustan eldvini piti-
miseen. Hin toteaa useaan
otteeseen, ettd yhteiskun-
taa on koeteltu ennenkin ja
kansa on yhteistuumin nos-
tanut yhteiskunnan pahem-
mastakin suosta.

- T4t ajatustapaa kaiva-
taan jilleen, Kokko jatkaa.

RAKENTAMISEN suhteen Ko-
kolla on piattijille sanot-
tavaa. Han toivoisi alueen
paattdjien ottavan enem-
main kantaa alueen kehit-
tidmiseen ja olemassa olevan
rakennuskannan uudistami-
seen. Kotiseuturakas Kokko
korostaa, ettd Haukiputaalta
loytyy kaikki mita ihminen
tarvitsee. Lyhyt matka kau-
punkiin, joki- ja merimaise-
mat, luonto seki uudet kou-
lut ja litkuntapaikat.

- Kyllihan taalli on ihan
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myos yrittajan taytyy pystya sopeutumaan

ritykset nayttavat, etta
ya Ja halua kehittamistyolle loytyy

omanlainen leppoisa kyli-
tunnelma. Ehki se tunnel-
ma vaan pitaisi tuoda tihin
péivain purkamalla vanhaa
jaluomalla uutta, Kokko hy-
myilee.

Uransa rakentamisen pa-
rissa 25 vuotta sitten kirves-
mieheni aloittanut Kokko
kertoo rakentamisen kus-
tannusten nousseen taval-
la, joka mahdollistaa perin-
teisen omakotitaloasumisen
enai harvoille. Kymmenen
vuota sitten rakennettu ta-
lo on maksanut 250 000 eu-
roa jalaina on ollut ostajal-
le kohtuullinen. Nyt saman-
kokoinen talo maksaisi 100
000 euroa enemmin lisdin-
tyneiden siadosten vuoksi.

— Isossa kuvassa talojen
rakenteissa ja materiaaleis-
sa ei eroja juurikaan ole. He-
radkin kysymys, olemmeko
saadelleet itsemme hengilta,
Kokko pohtii.

Myés lainan saaminen on
nykyisin hankalampaa. Kok-
ko kertoo pankkien vaativan
omarahoitusosuutta tren-
dikkailla alueilla, kuten
Oulun Ritaharjussa, noin
10 prosenttia, kun taas ha-
ja-asutusalueilta omaa ra-
haa taytyy loytya kolmin-
kertainen summa. 300 000
euron talossa ero on jo 60
000 euroa.

- Pankit voivat myds eviti
rahoituksen kokonaan, jos
on aikomus rakentaa alueil-
le, jossa ei ole veto- tai pito-
voimaa, Kokko kertoo.

YHTENA ratkaisuna ongel-
miin Kokko ehdottaa, etti
paattajat perustaisivat ra-
kennusalan ammattilaisis-
ta ja paittajistd koostuvan
tyoryhman. He voisivat yh-
dessa pohtia voisiko jotain
saadoksii poistamalla tuo-
da helpotusta rakentami-
seen sekd yrittajien ettd os-
tajien ndkokulmasta.

Osa sidadoksista tulee suo-
raan Euroopan unionist,a ja
Kokon mielestd Suomi ot-
taa saadokset lilan nopeas-
ti kayttoon ilman, ettd nii-
den toimivuudesta tai kan-
nattavuudesta otettaisiin
ensin selvii.

— Muun muassa vaadittu-
jen routaeristeiden mairi on
tuplaantunut. Onko kukaan
kuitenkaan miettinyt, mita
jatamme jalkipolville, kun
laitamme niin paljon 6ljy-
ja muovipohjaisia tuotteita
maahan, Kokko pohtii.

Kokko toivoo niin raken-

nusalan kuin koko Suomen
elpymisen kannalta, etta
jalka nostettaisiin jarrulta.
Odotustilaan jaamisen sijas-
ta myos Kokko haluaa itse
olla kehittamassa Haukipu-
dasta. Han on mukana Hau-
kiputaan vierasvenesatama
projektissa yhdessi Seppo
Pekkalan, Johanna Rah-
kalan, Lauri Kortesalmen
ja Juha Paanasen kanssa.

-Naytimme esimerkkia,
ettd kylla viiden hengen
porukallakin jo saa aikaan,
kun yritysti loytyy, Kokko
hymyilee.

KOLME VUOTTA Peltimyl-
ly Oy:n yrittijina toimi-
neet Pauli Penttila ja Esa-
Pekka Vauhkonen ovat jo
kohdanneet melkein kaik-
ki mahdolliset maailmanti-
lanteesta, koronasta ja kus-
tannusten noususta johtu-
vat haasteet. Luovuttami-
nen ei kuitenkaan ole kay-
nyt kummankaan mielessi.

- Ensimmainen vuosi yrit-
tdjana oli todellakin silmia
avaava. Vaikka ajoittain on
vaikeaa, olemme aina men-
neet eteenpiin, Vauhkonen
$anoo.

Yrittajat toteavat raken-
nusalan taantuman heijas-
tuvan heihin vahin, silla
noin 70 prosenttia kassavir-
rasta tulee saneerauspuo-
lelta. Maailmantilanne na-
kyy kuitenkin yleisena hin-
tatason putoamisena ja kil-
pailutilanteen koventumi-
sena. Uudistuotannon sa-
katessa useampi yritt4ji on
siirtynyt saneerauspuolelle.
Rakennuspeltityot, kattore-
montit ja kattoturvatuotteet
tarjoavan yrityksen tyénte-
kijéiden maira on kuitenkin
kasvanut edellisen yrittijan
jalkeen, ja t6it4 on riittinyt
mukavasti.

- Vaikka rakennusalalla
onkin nyt haastavaa, niin
samalla kysyntd on muut-
tunut. Ty6kohteet ovat kas-
vaneet samoin kuin tavaran
menekki, Penttili kertoo.

Miehet jatkavat, ett3 tava-
raa menee seki omiin koh-
teisiin etta rakennusliikkeil-
le heiddn kohteisiinsa. Vi-
henevissi mairin kulutta-
ja tilaa end4 suoraan pelte-
ja yritykseltd, vaan yhtey-
denotot tulevat yha useam-
min remonttiyritysten kaut-
ta. Molemmat yrittéjit ko-
rostavat, etta palvelualtti-
us on heille erityisen tirke-
a4 ja firmojen isot tilaukset

ovat yhti tirkeitd kuin pa-
rinkympin pellin tilaavan
yksityishenkil6énkin tilaus.

- Oli tarve iso tai pieni,
niin me kyll4 palvelemme,
miehet hymyilevat.

PELTIMYLLYA on kehitetty
alusta pitien ekologisem-
maksi, ja luontoarvot ovat
isossa roolissa yrityksen toi-
minnassa. Tietotekniikkaan
on my6s panostettu kolmen
vuoden aikana ja sen kehit-
taminen jatkuu edelleen.

- Meille oli alusta saakka
tarkeis, ettd saadaan yrityk-
sestd meidin nikéisemme ja
meidan arvojen mukainen.
Isot muutokset eivit kuiten-
kaan tule hetkessi, Vauhko-
nen toteaa.

Haukiputaalaiset ja Hau-
kiputaan Yritt4jien toiminta
saa yrittjiltd kehuja. Yhteis-
tyo paikallisten toimijoiden
kanssa on miehille tarkeda
ja periaatekysymys.

- Yhteiséllisyys on mahta-
vaa ja putaalaiset pitavit yh-
ta. Meiti on kosiskeltu iso-
jen valtakunnallisten toimi-
joiden kelkkaan esimerkiksi
polttoainejakelun ja romu-
kierratyksen suhteen, mut-
ta haluamme periaatteesta
tukea oman kylan toimijoi-
ta, miehet kertovat.

VAIKKA yritykselld menee-
kin mukavasti ja toita riit-
taa, tilat alkavat kuitenkin
ajoittain kiymain ahtaik-
si. Mahdollisuuksia uusien
tilojen hankkimiselle on jo
pohdittu. Haukiputaalta he
eivit kuitenkaan ole 13hdos-
sa mihinkain ja uskoa tule-
vaisuuteen riittad. Yrittajat
uskovat myés rakennusalan
vield nousevan.

- On kiva nahdj, etti jul-
kisella puolella panostetaan
jalleen hankkeisiin, kuten
Iin Valtarin kouluun, Tori-
hotelliin ja uuteen Elamysa-
reenaan. Uskomme, etti
asuntopuoli seuraa sitten
perassa, yrittdjat toteavat.

Kiitosta yhteistyckump-
paneiden ja asiakkaiden li-
siksi miehet jakavat toisil-
leen. Onnistumisen tunteita
heriattii klousatut kaupat ja
tyytyvaiset asiakkaat.

- Vaikeat ajat ovat joskus
saaneet miettimdan, et-
ta oliko jarkevii riskeera-
ta kaikki. Paulilla ja minul-
la on kuitenkin hyva tyon-
jako eiki kaikkia murheita
tarvitse kantaa yksin, Vauh-
konen lis4a.

Veljekset Jesse, Ossi ja Jussi Ukkola ovat lvi-alan yrittdjid kolmannessa polvessa. Kuva:
Ukkolat

- Kyllahin se on vaan mu-
kava tehdi itselleen toita.
Tasapainon 16ytyminen t6i-
den ja vapaa-ajan suhteen on
helpottanut, ettei oma kapa-
siteetti paise loppumaan,
Penttil4 jatkaa.

PIAN vuoden verran Hauki-
putaalta kisin toiminut LVI-
Virtaamat Oy muutti viime
vuoden vaihteessa koko lii-
ketoimintansa ja sitd myo-
ten my6s yrityksen nimen.
Ossi Ukkola pyorittaa yri-
tysta veljiensi Jesse Ukko-
lan ja Jussi Ukkolan kans-
sa, ja he kerkesivit toimia
Oulussa vuodesta 2015 lih-
tien, jolloin heidit tunnet-
tiin nimelld PutkiPoke Oy.
- Elimme ensimmaiiset
yhdeksan vuotta urakoin-
nilla, mutta litketoiminnan
muutoksen myoti teemme
nyt etupdissa toita palve-
lupuolella kuluttajille, jul-
kiselle sektorille ja toisille
lvi-alan yrittajille, Ossi Uk-
kola kertoo.
Liiketoiminnan muutos
juontaa juurensa rakennus-
alan taantumaan ja urakoi-
den kilpailutilanteeseen.
Kolmannessa polvessa lvi-
alan yritt4jina toimivat Uk-
kolat kertovat, etta nykyi-
sin pienemmastakin urakas-
ta saattaa kilpailla helposti
yli kymmenen urakoitsijaa.
- Asuntotuotantoa ei kiy-
tannossi ole Oulun alueel-
la, ja kaikki yrittdjat kilpaile-
vat samoista urakoista. Kol-
me-nelji vuotta sitten ajaes-
sa Ouluun saattoi huomata
20 nosturia ympari kaupun-
kia, mutta nyt ei ndy ainut-
takaan, Jussi ja Ossi Ukko-

la toteavat.

Tilanne urakkapuolella sai
yrittjat haluamaan muutos-
taja sitd mydten myos oman
tyon kehittamista. Ossi Uk-
kola sanookin veljesten ha-
luavan kehittad nykyista
bisnesta ollen samalla hy-
va kumppani palvelupuolel-
la. Nykyisessa palvelupuolen
tyossd miehet kertovat jal-
kautuvansa aiempaa enem-
min asiakkuuksia saadak-
seen, mutta se on tuntunut
tihin asti ainakin mukaval-
taja virkistavalta.

- Vuosi on pian titi teh-
ty ja hyvin on omasta mie-
lestimme onnistuttu ja toi-
t4 on riittdnyt. Haluamme
jatkossakin kasvaa ja kehit-
tyd, mutta ajan kanssa. Ei
ole tarvetta saada kaikkea
kerralla, Ossi Ukkola hy-
myilee.

YRITYS tarjoaa yritt4jien li-
siksi toita kahdeksalle ty6n-
tekijille, joista yrittajat ha-
luavat pitaa huolta. Vaik-
ka yrittaminen onkin ajoit-
tain raskasta ja aina pitda
olla saavutettavissa, vapaus
paattia yrityksen asioista ja
omista aikatauluista korvaa
sen kaiken.

Ukkolat ovat optimisti-
sia tulevaisuuden suhteen
ja he ovat tyytyvaisia nykyi-
seen tilanteeseen. Vakka-
riasiakkaina on isdnnéin-
titoimistoja ja turvaa tuo
puitesopimus julkisen sek-
torin toimijan kanssa, jolla
oniso kiinteistékanta. Ura-
koinnin vaihtuminen korja-
us- ja mittauspalveluihin on
siis toiminut.

- Oli markkinatilanne mi-

ki hyvansa niin korjaami-
nen ei koskaan lopu, Ossi
Ukkola lisaa.

LVI-ALA on erittiin kilpailtu
Oulussa, mutta Ukkolat us-
kovat omaan toimintaansa
ja he haluavat olla tulevai-
suudessa se firma, jolle soi-
tetaan, kun vesi lentia. Uk-
kolat toteavat, etti kasvu it-
sessdan ei ole heille tarkein
tavoite, vaan liiketoiminnan
pitiminen kannattavana.

- Ja tietenkin, ettd tyo6 py-
syy mukavana niin meille
yritt&jille kuin tyontekijsil-
lekin, Ukkolat jatkavat.

Veljekset ovat kotoisin
Haukiputaalta ja asuvat myos
alueella. Yrityksen tilojen
muuttaminen Haukiputaal-
le oli yritt4jien mielesta oikea
ratkaisu, ja tyématkakin su-
juu mukavammin omalle ky-
lalle. Vanhan nelostien var-
rella kulkee piivittiin paljon
litkennetta ja viereiselld Nes-
teella kiy tiuhaan tankkaajia.
Yrityksen sijainti on jo itses-
sdan mainos.

- Noin 60 prosenttia tu-
loista tulee t4lla hetkelld
Oulun pohjoispuolelta, vaik-
ka emme olekaan maantie-
teellisesti kovin sidottuja ja
olemme tehneet t6it4 Lappia
ja Etela-Suomea myoten, vel-
jekset kertovat.

Haukiputaan Yritt&jat
saavat kiitosta aktiivisesta
toiminnasta ja yhteydenpi-
dosta. Ossi Ukkola toteaa-
kin, ettd Oulussa toimies-
saan heit ei juuri lahestyt-
ty yrittijijarjeston puolelta,
mutta Haukiputaalla kutsu-
ja on tullut niin yhteisiin ta-
paamisiin kuin lounaillekin.
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Puhdasta
komiikkaa jo
14 vuoden ajan

JONI NALLI
HAUKIPUDAS YRITTAA

HAUKIPUTAALAINEN Mat-
ti Patronen on toiminut
stand-up koomikkona vuo-
desta 2011 asti. Tie koomi-
koksi alkoi kuitenkin vahin-
gossa. Patronen tutustui sat-
tumalta koomikko Zaaniin,
jonka kautta hian piasi Zaa-
nin klubille esiintymain.

Muutamaa kuukautta
my6hemmin Patronen sai
puhelun ja 13hti vetimain
pari harjoituskeikkaa Re-
makkaan 45 Specialiin.

— Aluksi mietin, etti jos
menee ihan penkin alle
niin en lahde tita alaa kyn-
tamiin. Omasta mielesta-
hin se meni kuitenkin sen
verran hyvin, ettd siiti se
kaikki sitten lahti, Patro-
nen toteaa.

Jalkeenpiin ensimmaisti
keikkaansa katsoessaan Pat-
ronen sanoo esityksen kui-
tenkin olevan vain kohtalai-
nen. Hin sanoo nikevinsa
uusilla aloittelevilla stand-
up-koomikoilla samoja vir-
heit4, mitd han itse teki.

- Ainoastaan esiintymil-

14 yleisélle voi kehitty3, Pat-
ronen jatkaa.

PATRONEN voitti Yle:n Nau-
run tasapainokilpailun vuo-
den 2015 lopussa. Tuo pal-
kinto mahdollisti sen, et-
td han sai tehda stand-upia
tdyspaiviisesti viiden vuo-
den ajan, kunnes korona tu-
li. Koronan tullessa keikko-
ja oli luonnollisesti harvem-
massa.

Siind samassa Patronen
palasi hiljalleen piivity6nsa
pariin. Nyt hin kiy edelleen
paivatydssain, mutta stand-
upiin kuluu silti lahes kaikki
miehen vapaa-ajasta.

- Vuodessa mulla on noin
60-70 keikkaa, eli kyll4 sii-
hen viel4 paljon aikaa kuluu,
Patronen kertoo.

PATRONEN kuvailee tyyli-
4an siistini, harmittoma-
na ja mahdollisimman vi-
hin kantaa ottavana. Mui-
hin koomikoihin verratessa
hin kertoo pyrkivinsi ole-
maan samantyyppinen kuin
Steve Martin.

- Sellaiseen hassutteluun
javihan outoihin juttuihin
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pyrin. Oma tyyli on sen ver-
ran kliini, etti vaikka olisi
lapsia yleisossa niin ei tar-
vitse isommin ldhted juttu-
ja muokkaamaan. En kuiten-
kaan sanoisi, ettd mun vit-
sit olisi lapsille suunnattu-
ja, ettd kylld ne on ihan ai-
kuisille tehty.

Mitdan selkedi rajaa Pat-
rosella ei ole sen suhteen,
mit3 hin tietoisesti laval-
la jattaisi esittamatta. Han
kuitenkin sanoo, etti kovin
paljon ei lihde poliittisia jut-
tuja esittdmaan.

— Monet jutut ovat sellai-
sia, ettd saattaa olla muka-
na vuosia. Politiikka puo-
lestaan vanhenee aika k-
kii, niin "hinta-laatusuh-
de” on niissa huono. Jos jo-
ku hauska juttu tulee mie-
leen, niin saatan sit4 kylla
keikalla kuitenkin kayttaa,
Patronen toteaa.

KEIKKAA Patrosella on ym-
péri Suomen. Urallaan hin
on myds kiaynyt tekemais-
si keikkaa Yhdysvalloissa
ja Saksassa esiintynyt open
mic -klubilla. Englanniksi-
kin on siis muutama keik-

Vakuutusasioissa luotta

JONI NALLI
HAUKIPUDAS YRITTAA

JOTKUT saattavat mieltda
vakuutuskaupat nykypai-
vani sellaisena, etti ne hoi-
detaan puhelimitse tai ne-
tin kautta sahkoisesti. Li-
hi-Tapiolan vakuutusyrit-
taja Riikka Vuolle kuiten-
kin uskoo kasvokkain teh-
dyn asiakastapaamisen ole-
van merkittiva tekija luot-
tamuksen luomiseksi.

- Teamsissa tai muussa
verkkotapaamisessa on vai-
keampi saada aikaan luotta-
musta ja sellainen ajatus asi-
akkaalle, etta hinen paras-
taan ajatellaan. Aika mones-
ti kasvokkain tehdyn tapaa-
misen jalkeen asiakas kiit-
tadkin, ettd ithana nihda ih-
minen ja kdydi asiat kunnol-
la 14pi, Vuolle kertoo.

RIIKKA VUOLLE on toiminut
vakuutusyrittajana jo lihes
23 vuoden ajan. Vakuutus-
ura sai alkunsa Tapiolassa
yrittdjani Tampereella, jos-

Vakuutusyrittdja Riikka
Vuolle rakentaa asiakas-
suhteita avoimuuden ja
rehellisyyden kautta.
Kuva: Joni Nalli

ta han myéhemmin siirtyi
Ouluun Tapiolaan ja fuusi-
on my6td Lihi-Tapiolaan.
Ennen vakuutusalaa kar-
tutti kokemusta muun mu-
assa erindisissa myyntiteh-
tavissa, ravintoloissa, siivoo-
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Matti Patrosen mukaan stand-upin suola on siind, ettd koskaan ei voi tietda miten keikka tulee menemadan. Kuva: Joni
Nalli

ka tullut vedettya, mutta se
on ollut Patrosen mukaan
haastavaa.

Keikkoja han tekee klu-
bien lisiksi esimerkiksi yri-
tysten juhlissa kuten pikku-
jouluissa ja tychyvinvointi-
paivilla.

Mieluisimpia keikkoja han
ei 0saa nimet4, sillj etuka-
teen ei voi tietda miti tule-

man pitda.

-Se on vihin kuin koko
tdman homman suola, kun
et tied4 meneeko keikka hy-
vin vai ei, hdn jatkaa.

Tulevaisuudessa Patro-
sella olisi vield halua pyo6-
rittd4 omaa komediaklubi-
aan. Han haluaisi, etti olisi
paikka, jossa tietdisi olevan
vaikka joka maanantai-ilta-

na jokin esitys.

- Semmoisen isdnnoimi-
nen olisi mukavaa. Tassi on
sekin puoli, etti stand-up
vaatii erdédnlaista rutinoi-
tumista, ettd pitdd paasta
yleison eteen sdannollises-
ti esiintymaéan. Se on ainoa
tapa saada kunnon ote tis-
t4 hommasta, Patronen to-
kaisee.

Aluksi mietin, ettd jos
menee ihan penkin al-
le niin en ldhde td-

td alaa kyntamdadn.
Omasta mielestdhdn
se meni kuitenkin sen
verran hyvin, ettd siitd
se kaikki sitten lahti.

muksen luominen on tarkeaa

Y W

jana ja lastenhoitajana.

- Monenlaista on ehtinyt
tehd4. Ennen elettiin sellais-
ta aikaa, etta tehtiin mon-
taa tyotd yhta aikaa, Vuol-
le muistelee.

Nykyisin Vuolle hoitaa

puhtaasti yritysasiakkuuk-
sia. Ennen yrityksia han kui-
tenkin hoiti myo6s eldinten
vakuutuksia ja maatilojen
vakuutuksia. Lopulta Vuol-
le halusi erikoistua yritysten
vakuutuksiin niiden moni-
puolisuuden ja haasteiden
vuoksi.

- Jokaisella yritt4jilla on
oma tarinansa ja kaikki yri-
tykset ovat lopulta erilaisia.
Se tekee yritysten vakuutus-
ratkaisujen riitiloimisesta
niin mielenkiintoista ja va-
lill4 haastavaakin.

VAKUUTUSASIAMIEHENA
tirkeimmit arvot Vuolteelle
ovat luotettavuus, avoimuus
ja rehellisyys. Hin haluaa
tehda asiat oikein ja yhteis-
ymmarryksessi asiakkaan
kanssa. Tall4 tapaa valte-
ta4n se, ettd jokin jaisi epa-
selviksi asiakkaalle.
Vuolle vitsaileekin, etta
han haluaa pystya kivele-
main Haukiputaan ja Oulun
kaduilla turvallisesti, kun
tietaa ettei ole mennyt lu-

paamaan miti4in mahdot-
tomuuksia.

Asiakkuuksia Vuolteella
on tilla hetkelld hoidettava-
na noin 130. Valtaosa asiak-
kuuksista on Haukipudas-Ii-
Pudasjarvi akselilla. Satun-
naisia asiakkuuksia on myés
Etela-Suomessa.

- Helsinkiin ja Tampereel-
le on jaanyt asiakkaita niilta
ajoilta, kun asuin vieli siel-
14. Meilla on Lahi-Tapiolassa
omat alueemme ja periaat-
teessa pitaisi pysyd omal-
la tontilla, mutta jos asia-
kas haluaa juuri jonkun tie-
tyn hoitavan hanen asian-
sa, niin hoidetaanhan me,
Vuolle sanoo.

KULUNUT VUOSI on ollut
uusien asiakkaiden suhteen
hiljainen. Uusia yrityksid on
yha vaikeampaa saada tyon
alle. Vuolle uskoo heikon ta-
loustilanteen nikyvan tis-
si suhteessa.

- Esimerkiksi rakennus-
alan huonolla tilanteella
on varmasti vaikutuksen-

sa. Kaikki vaikuttaa kaik-
keen ja yritykset miettivit
tarkoin mihin sitoutua, han
pohtii.

VAKUUTUSALA on muuttu-
nut vuosien my6ta paljon.
Vuolteen mielesti yksi vii-
me aikojen ikivia asioita
on kilpailun muuttuminen
aggressiivisemmaksi. Har-
haanjohtavaa puhelinmyyn-
tia tapahtuu hanen mukaan-
sa paljon.

Vuolle sanoo, etti asiak-
kaan tilannetta ja tarpeita
eilihdeti selvittimaan kun-
nolla, vaan menniin hin-
ta edell4.

- Onneksi minulla on sen
verran ihana asiakaskunta,
ettd eivit ole mihink4in lah-
teneet vaikka hekin ovat
niita puheluita saaneetkin.
Asiakkaat ovat pysyneet il-
meisen tyytyviising, kun
systemaattisesti ja monika-
navaisesti myos asiakkaan
palautteen kautta paivitel-
la4n asioita ajankohtaiseen
kuntoon, Vuolle toteaa.

KANNANOTTO

Kasityoalojen
tulevaisuus
on turvattava

AMMATTIEN ja tyotehtavi-
en muutokset ovat arkipai-
vai. On hienoa, etti meilld
loytyy jatkuvasti uusia am-
matteja mm. tubettajat, so-
mevaikuttajat, eri alojen te-
rapeutit, tekodlyn mahdolli-
sesti tuomat uudet ammatit
nyt ja tulevaisuudessa.

Kuitenkaan meidan ei tu-
le unohtaa perinteisig, kou-
lutusta ja osaamista vaativia
ammatteja — niitdkin tar-
vitaan. Niit4 ovat eri alojen
korjaajat, asentajat, sepit,
turkkurit, suutarit ja raata-
lit esimerkiksi.

EUROOPAN PARLAMENTIN
vuonna 2024 hyviksyman
direktiivin mukaan on vah-
vistettu kuluttajan korjaut-
tamisoikeutta, pyritty vi-
hentimiin jitetta ja pyrit-
ty vahvistamaan korjausalaa
kuluttajien korjauttamisoi-
keudella. Sd4nnéilla selven-
netain valmistajien velvoit-
teita korjata tavaroita. Li-
siksi kannustetaan kulut-
tajia pidentimain tuotteen
elinkaarta korjaamalla.

Miten tama tahtotila ei
ndy Suomen paatoksenteos-
sa siten, ettd se nakyisi alan
yrityksissi ja kddentaitoihin
kouluttavissa ammatillisis-
sa oppilaitoksissa?

KANSALLUISELLAKIN lainsia-
dannolla ja paitsksenteoil-
la tilanteeseen voidaan vai-
kuttaa. Kuitenkin on kaynyt
niin, ettd monet ndista perin-
teisistd ammateista ja jopa
aloista ovat merkittavisti va-
hentyneet tai jopa loppuneet.

Mik4 neuvoksi alojen ja
ammattien sailyttamiseksi
ja lisdamiseksi? Koulutus on
yksi tarkeimmist ja sithen
tulee jatkossa l6ytad rahoi-
tusta. Euroopassakin paljon
kiytetty ja hyviksi todettu
mestari-kisalli toimintamal-
li on otettava kiyttoon ja ta-
loudellinen huojennus toi-
mintamallin kdytté6notos-
ta tulee osoittaa kisitysalo-
jen pk-yrittajille.

KASITYOALOJEN arvostus
tiedottamisen ja markki-
noinnin avulla on otetta-
va kansalliseen ohjelmaan.
Kasityotaidot ovat arvokas-
ta pddomaa, jota emme saa
kadottaa. Nami kidentai-
toja vaativat ammatit voi-
vat nousta kiertotalouden ja
vihenevien raaka-aineiden
vuoksi globaalistikin suu-
reen arvoon ja alan osaajis-
tavoi tulla kysyntia. Taméin

vuoksi on tiarkeis, etti kou-
lutuksesta ja osaamisen ylla-
pitimisestd ei luovuta seki
alan yritysten kanssa tehta-
vastd yhteistyost4, vaan et-
sitdan toimintamallit.
Usein my®6s kisityona val-
mistettujen tuotteiden erin-
omainen laatu ja kestavyys
tukee kiertotalouden peri-
aatteita. Nakopiirissi ei saa
myoskaan olla kiddentaito-
alojen palvelujen loppumi-
nen ennen pitkii. Jos niin
kay kuluttajakaan ei voi kor-
jausoikeuttaan kayttai.

KOLMAS ASIA on alueelli-
nen ja paikallinen, sopivi-
en ja kohtuuhintaisten toi-
mitilojen l6ytdminen kasi-
tyoalan yrityksille. Nyt al-
kaa olla viimeiset hetket ja
kaikkien halytyskellojen tu-
lisi jo soidal

Toimenpiteisiin on ryhdyt-
tiva heti, niin verotuksen,
uusien ja vanhojen toimin-
tamallien kayttoon ottami-
sen, koulutuksen, markki-
noinnin ja viestinnin osalta,
muuten menetdmme tdman
alan osaajat, yrittajat ja yri-
tykset seka kaikki ne tulevai-
suuden yrittjat ja yritykset.

POH]OIS-POHJANMAAN SE-
NIORIYRITTAJAT vaativat
seuraavia konkreettisia toi-
mia: Koulutukseen panos-
taminen: Rahoitusta tulee
kohdentaa kidentaitoalan
koulutukseen, ja mestari-
kisalli-malli on hyva lahto-
kohta; Kiertotalouden tuke-
minen: Kasitydammatit tu-
kevat kiertotaloutta ja kesta-
via kehitysta. Kasityona val-
mistettujen tuotteiden laatu
ja kestavyys pidentavat tuot-
teiden elinkaarta ja vihen-
tavat jatettd; Kisityoalojen
arvostaminen: Kasityoalo-
jen arvostusta tulee nostaa
tiedotuksen ja markkinoin-
nin avulla. My6s toimitilo-
jen saatavuuteen ja kohtuul-
lisiin kustannuksiin on kiin-
nitettdva huomiota.

Pohjois-Pohjanmaan
Yrittdjien Senioriyrittdjat
johtoryhma:

Tauno Brdysy pj.
Sirkka Arola

Jorma Inkerdinen
Jorma Ketola

Sisko Karki

Toimi Lipponen
Risto Luttinen

Viljo Langstrom
Heimo Turunen
Hannu Vehkapera
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