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* Likakaivojen tyhjennykset
* Vaihtolavat
* Kaivuutyöt pienkaivinkoneella
* Nosturityöt
* Siirtokuljetukset
* Hinauspalvelut

.

.

Kiimingin Grilli täyttää jo 50 vuotta
Kiimingin Grilli täyttää tä-
nä vuonna jo 50 vuotta. Vii-
meisimmät vuosikymme-
net yritys on ollut Huru-
jen omistuksessa, ja heidän 
perheestään grillillä työs-
kentelee jo kolmas suku-
polvi. Kuvassa Kyösti Huru, 
Tuukka Huru ja Minna Huru. 
Kuva: Teea Tunturi

semän vuoden ajan grillin 
vieressä on toiminut myös 
Hurujen omistama autope-
sula, jonka kiiminkiläiset 
ovat yrittäjien mukaan otta-
neet oikein hyvin omakseen. 

KIIMINGIN Grillin liikevaih-
to on tällä hetkellä 1,5 mil-
joonan euron luokkaa. Ve-
lat on maksettu ja toiminta 
pyörii lähestulkoon omalla 
painollaan. Hurujen haaveis-
sa siintelee sukupolvenvaih-
dos, joka kenties saataisiin 
tehtyä jokusen vuoden ku-
luttua. Omien lasten lisäksi 
myös lasten lapset ovat mu-
kana grillin töissä, tosi leik-
kimielisesti, sillä nelikko on 
2- ja 4-vuotiaita. 

– Heille on kuitenkin tee-
tetty jo omat työpaidatkin, 
Minna nauraa. 

Kyösti ja Minna Hurun mu-
kaan päivittäin yrityksessä 
asioi satoja asiakkaita. Sen jäl-
keen, kun he aloittivat yrit-
täjinä, ei Kiimingin Grilli ole 
ollut yhtäkään päivää suljet-
tuna. Ei edes korona-aikaan, 
joka muutoin haastoi yrittä-
jiä monella tavoin. 

– Kuusamontie ruokkii 
meille asiakkaita ja Halpa-
Hallin läheisyys on uskoak-
semme hyödyksi. Kun yri-
tyksellä on niin pitkä his-
toria ja me olemme olleet 
pitkään yrittäjinä, niin to-
si tuttuja alueen asukkaille 

ja ohikulkijoillekin, Kyösti 
Huru toteaa. 

Vaikka yrittäjyys Hurujen 
mukaan syökin voimia, se 
myös antaa paljon. Tärkein-
tä on se, että työvuoroista 
saa itse päättää, ja kohtaa-
miset asiakkaiden kanssa 
ovat kivoja. 

YRITTÄJÄPARI lomailee ny-
kyisin mökillään Nuorga-
missa, mutta työvuosiin 
mahtuu niitäkin aikoja, jol-
loin lomia ei pidetty. 

– Isä teki työtä grillillä 
vuorotta, ja saattoi välil-
lä nukkuakin siellä muuta-
man tunnin. Tuolloin grilli 
oli auki aamuneljään ja au-
kesi taas aamusta uudelleen, 
Minna muistelee. 

– Antti sanoi joskus, et-
tä ei kannata pitää vapaa-
ta, siitä vaan väsyy, Kyösti 
muistelee. 

Nykyisin Kiimingin Gril-
li on avoinna arkisin kello 
9–22, perjantaisin ja lauan-
taisin 9–23 ja sunnuntaisin 
10–22. 

Perinteisen grilliruuan li-
säksi Kiimingin Grillillä on 
tarjolla kotilounasta seiso-
vasta pöydästä, pitsaa, kios-
kituotteita ja jäätelöä. Myös 
Veikkauksen palvelut saa 
Kiimingin Grilliltä. 

Hurut ovat olleet jo vuo-
sikymmeniä Kiimingin Yrit-
täjät ry:n jäseniä.

Tästä paperista alkoi Kiimingin Grillin tarina.

Pala kiiminkiläistä histori-
aa. Terveystien vanha grilli-
rakennus on Hurujen mökil-
lä varastona. Se ei ole täy-
sin alkuperäisessä kunnos-
saan. Kuva: Hurujen kotial-
bumi

Kirjastotien grilli ennen laajennusta. Kuva on 90-luvun 
alusta. Kuva: Hurujen kotialbumi

www.yrittajat.fi

.
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T:mi Erkki Nissilä
Palvelun tuottaa Tampereen Aluetaksi Oy
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www.kiimu.fi
TUTUSTU TARJONTAAN

Ohjattua ryhmäliikuntaa,
kuntosalikursseja, lasten
liikuntakerhoja, perhevoimistelua,
luontokerho ja vaikka mitä...

HYVÄN MIELEN HARRASTUKSIA 
- AIKUISILLE, LAPSILLE JA YHDESSÄ PERHEENÄ

.
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Tie yrittäjäksi aukesi vahingossa
– nyt kauppa käy ympäri Suomen
JONI NALLI

KIIMINKI-LEHTI

JOIKU BY JK:N perustaneen 
kiiminkiläisen Johanna 
Kujalan tie yrittäjänä al-
koi ikään kuin vahingos-
sa. Saatuaan toisen lapsen-
sa hän osti käytetyn sitterin 
lasta varten. Sitterinpääl-
linen oli hänen mielestään 
ruma, joten hän päätti kä-
sityöihmisenä ommella uu-
den päällisen. 

Hän jakoi kuvan lopputu-
loksesta erääseen Faceboo-
kin vauvaryhmään, missä 
päällisen alkuperää alettiin-
kin heti tiedustella.

– Sanoin ommelleeni sen 
itse ja ihmiset alkoivat kyse-
lemään, että voisinko tehdä 
heillekin. Siitä koko homma 
sitten lähti hiljalleen raken-
tumaan, Kujala kertoo.

OMMELTUIHIN lastentar-
vikkeisiin erikoistunut yri-

tys perustettiin virallises-
ti vuonna 2018. Tuotevali-
koima on hiljalleen kasva-

nut suuremmaksi. Siihen 
kuuluu muun muassa sitte-
rinpäällisiä, vaunuverhoja, 

syöttöistuimenpehmustei-
ta sekä erilaisia lasten har-
soja ja pyyhkeitä. 

Kalusteratkaisuja liki 30 vuotta
JONI NALLI

KIIMINKI-LEHTI

KEITTIÖKALUSTEISIIN eri-
koistuva Köökinikkarit sai 
alkunsa vuonna 1997, kun 
yrityksen perustaja Timo 
Näppä päätti silloisen työ-
kaverinsa kanssa alkaa val-
mistaa keittiökalusteita.

Niistä ajoista kehitystä ja 
kasvua on tapahtunut jat-
kuvasti vastaamaan asiak-
kaiden tarpeita. Alun perin 
keittiökalusteita tehnyt yri-
tys tekee nyt todella moni-
puolisesti ja laajasti erilaisia 
puusepän hommia.

– On ollut monia hyvin 
vaativia kohteita. Esimer-
kiksi Leville ollaan kalustet-
tu todella hulppeita huviloi-
ta, Oulun Baari Maikkulassa 
on yksi meidän kohteita sekä 
BusinessAsema on meidän 
kalustama, Näppä luettelee.

Lisäksi Näppä kertoo yri-
tyksen tekevän myös perus-
keittiöitä ja tilamuutoksia. 
Hän sanoo, että he ovat erit-
täin joustavia, minkä takia 
heillä on töitä käytännössä 
aina. Yrityksen asiakaskun-
ta on samaan aikaan myös 
erittäin laaja aina yrityksis-
tä yksityisiin. Töitä riittää 
koko Suomen laajuisesti.

– Kysyntää on paljon, eikä 
edes lähdetä kaikkeen tarjo-
amaan mitä olisi mahdollis-
ta. Tällä haavaa meillä alkaa 
olla lokakuun loppuun as-

ti jo tilauksia odottamassa, 
Näppä toteaa.

Yrityksen työntekijämää-
rät liikkuvat Näpän mukaan 

kahdeksan ja kymmenen 
hengen välillä. Suuri osa 
tekijöistä on ollut firmassa 
jo kymmenen vuoden ajan 
ja pisimpään olleet jopa 20 
vuotta.

– Siinä alkaa porukka olla 
jo hyvin hitsautunut. Muka-
va kun ovat pysyneet meil-
lä töissä. Aika ajoin otamme 

myös nuoria mukaan töihin 
kokeneiden tekijöiden rin-
nalle, Näppä kertoo.

YRITTÄJYYS on ollut Näpäl-
le pääosin miellyttävää. Vä-
lillä on ollut vaikeampia ai-
koja, mutta niistä on kuiten-
kin tullut selvittyä. Viime ai-
kojen kustannusten nousu 

Kiimingistä kotoisin oleva 
Timo Näppä on ollut raken-
nusalalla koko ikänsä. Ku-
va: Joni Nalli

.
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Tie yrittäjäksi aukesi vahingossa
– nyt kauppa käy ympäri Suomen

– Nämä on ne niin sano-
tut pääryhmät, joita menee 
kaikkein eniten. Talvisin yk-
si erittäin suosittu on puo-
lestaan villainen turvais-
tuinviitta. Se meni muuta-
ma vuosi takaperin viraa-
liksikin ja homma räjähti sil-
loin ihan käsistä. On tässä 
ollut siis hyvää tuuriakin 
mukana, sanoo Kujala. 

Tuotteita voi yrityksen 
verkkosivujen lisäksi os-
taa myös eri jälleenmyyjil-
tä. Isommista ketjuista Ku-
jala mainitsee A-T Lasten-
turvan sekä Ozbabyn. Tu-
lossa on myös pienempiä jäl-
leenmyyjiä ympäri Suomea.

– Mulla on myös itsellä 
Oulun Ideaparkissa yhdes-
sä liikkeessä pop-up myy-
mälä, Kujala jatkaa.

Suuren osan tuotteista 
Kujala tekee itse, mutta hä-
nellä on myös kaksi alihan-
kittua ompelijaa, jotka om-
pelevat hänelle tuotteita.

ENNEN yrittäjyyttä Kuja-
la toimi sairaanhoitajana ja 
yrityksen alkutaival meni-
kin sairaanhoitajan töiden 
ohessa. Nyt hän on kuiten-
kin toiminut päätoimisena 
yrittäjänä jo kahden vuo-
den ajan. 

Bisnes on kulkenut hyvin 
ja töitä on riittänyt. Kujala 
mainitsee koronavuoden ol-
leen yritykselle hyvä vuosi.

– Ihmiset olivat paljon ko-
tona ja shoppailivat verkos-
sa, niin se vuosi meni yrityk-
sellä hyvin.

Suurempia haasteita ei ole 
toistaiseksi ollut, mutta Ku-
jala tiedostaa aikojen olevan 
haastavia kaikille yrittäjil-
le, mikä luo oman jännityk-
sensä.

Tulevaisuuden näkymiä-
kin Kujalalla jo on. Mie-
tinnässä on laajentaminen 
Ruotsin markkinoille, mut-
ta toistaiseksi Kujala pitää 
markkinat Suomessa.

– Työllistää tällä hetkellä 
itseä sen verran kovasti, että 
vielä ei ole paukkuja lähteä 
sinne laajentamaan. Mut-
ta suunnitelmia on, Kuja-
la toteaa.

Käsityöt ovat lähellä Johan-
na Kujalan sydäntä. Kuva: 
Terhi Ojala

Sanoin ommelleeni 
sen itse ja ihmiset al-
koivat kyselemään, 
että voisinko teh-
dä heillekin. Siitä ko-
ko homma sitten läh-
ti hiljalleen rakentu-
maan.

Kalusteratkaisuja liki 30 vuotta

kuitenkin herättää hänes-
sä huolta.

– Kustannukset nouse-
vat niin kovasti eikä niitä 
pysty hintoihin siirtämään. 
Tällaisen kehityksen myötä 
yrittäjän siivu jää koko ajan 
pienemmäksi, Näppä har-
mittelee.

Alalla kilpailu on Näpän 

mukaan kovaa. Hän sanoo, 
että osalla firmoista on var-
mastikin hankalaa, että töi-
tä ei välttämättä vain ole. 
Hänen mukaansa jos tekee 
esimerkiksi pelkästään keit-
tiötä niin töitä voi olla han-
kalampaa löytää. 

– Me tehdään niin paljon 
muutakin, korjaushommia, 

vahinkokohteisiin räätälöi-
tyjä ratkaisuja. Tulee sitten 
joka puolelta hommaa aina 
pikkuisen. Siinä on kuiten-
kin omat haasteensa. Kun 
puroja on joka suuntaan, 
niin se voi aiheuttaa tuo-
tannon ja logistiikan puo-
lesta ongelmia.

TÄRKEÄNÄ SYYNÄ yrityksen 
menestykseen Näppä nostaa 
laadun. Hänen mukaansa 
laatu on ainoa kriteeri mil-
lä pärjää, sillä halpatekijöi-
tä kyllä riittää. Hän sanoo 
hinnan ja laadun kulkevan 
käsi kädessä.

Laatu painottuukin yri-
tyksen mielihommissa. Näp-
pä kertoo arkkitehtifirmo-
jen toimeksiantojen olevan 
kaikista kiinnostavampia.

– Ne ovat yleensä hyvin 
haastavia ja siitä me tykä-
tään. Mitä vaikeampaa, 
sen mielenkiintoisempaa. 
Toppilanrannan merivillat 
ovat hyvä esimerkki. Ne oli-
vat haastavia kalustettavia, 
asiakkaat olivat laatutietoi-
sia ja kohteillakin oli hintaa, 
hän kertoo.

Yrityksen seuraava kehi-
tysaskel on jo tänä syksynä.

– Meillä odottaa viisiak-
selisen CNC:n asennus ja si-
säänajo. Oulussahan ei ole 
kuin ammattikoululla vas-
taava. Se tarjoaa meille sit-
ten vielä lisää erilaisia mah-
dollisuuksia.

TILAUKSESI
SISÄLTÄÄ:
Rantapohjan
digitaalisen
verkkolehden ja
Päivän lehden,
Näköislehden
sekä Historiallisia
lehtiä 50 vuoden
takaa aina
vuodesta
1969 lähtien.

Näköislehdestä
käytettävissäsi on
10 vuoden arkisto.

• Missä ikinä
 liikutkin,
 digi seuraa
 mukana.

• Saat tuoreet

 uutiset, 
 kiinnostavat
 tarinat
 ja paikalliset
 ilmiöt suoraan
 puhelimeesi,
 tablettiin tai
 koneelle 
 – heti, ilman
 viivettä.

Tarjous on
voimassa

1.8.2025 saakka.

DIGITILAAJANA SAAT:
• Nopean ja helpon pääsyn
 Rantapohjan tuottamaan
 uutisvirtaan.

• Mahdollisuuden lukea
 paikallisista asioista
 missä ja milloin vain.

   • Ekologisemman vaihto-
       ehdon ilman paperia.

KOKEILE
NYT!

LIITY TILAAJAKSI:
www.rantapohja.fi 

-> tilaa lehti
-> tilaustarjoukset

Lisätietoja puh.
044 714 7800

(3 kk kampanjahinta!)
Jatkuen seuraavat 12 kk 5€/kk.

Tilauksen voi lopettaa
koska tahansa.

(3 kk kampanjahinta!)
Jatkuen seuraavat 12 kk 5€/kk.

Tilauksen voi lopettaa
koska tahansa.

/3 kk/3 kk5€5€
DIGIDIGI

Kesä-
tarjousKesä-
tarjous

TASKUSSASI
JOKA PÄIVÄ!

Paikalliset
PUHEEN-
AIHEET
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