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TARRAT JA MERKINTÄTUOTTEET
TOIMITILA- JA AJONEUVOTEIPPAUKSET

MESSUT JA TAPAHTUMAT
ULKOMAINONTA

www.yrittajat.fi

Luottamus omaan
ammattitaitoon rohkaisi 
alkamaan yrittäjäksi
JONI NALLI

KIIMINKI-LEHTI

KIIMINKILÄINEN Pekka 
Alakärppä perusti Erikois-
timpurit Oy:n vuoden 2022 
alussa. Hän kertoo tehneen-
sä töitä aluksi itsekseen, 
kunnes vuoden 2023 tou-
kokuussa palkkasi ensim-
mäisen työntekijänsä. Tänä 
päivänä yrityksellä on Ala-
kärpän lisäksi kolme työn-
tekijää.

Alakärppä kertoo yri-
tyksen tekevän kaikenlai-
sia puurakennustöitä. Pää-
paino on kuitenkin uudis-
rakentamisessa ja omako-
tipuolella. 

Ihmisten tarpeita mukail-
len Erikoistimpurit raken-
tavat kaikkea taloista auto-
talleihin ja muihin pihara-
kennuksiin, sekä sisä-, et-
tä ulkoremontteja. Alakär-
pän työ painottuu sisäpuo-
len hommiin, kun taas tim-
purit hoitavat kirvesmiehen 
työt.

– Itse teen maalaushom-
mia lukuun ottamatta käy-
tännössä kaikki sisäpuolen 
työt. Laattahommat, kiinto-
kalusteet, lattiat, sisäverho-
ukset, paneloinnit, väliovet 
ja listoitukset. Timpurit te-
kevät välillä hyvinkin haas-
tavia timpurin töitä. Hyvänä 
esimerkkinä on nyt Toppi-
lan Meri-Villat, joissa meil-
lä on kolme pystytystä. Niis-
sä on haastavuudessa suuri 
ero perusrakentamiseen, jo-

ta tehdään paljon, Alakärp-
pä kertoo.

ALAKÄRPPÄ on kartutta-
nut alalla pitkän kokemuk-
sen, sillä hän on ollut jo vuo-
desta 2006 omakotipuolel-
la töissä kahden eri yrityk-
sen palkkalistoilla. Hän läh-
ti suoraan armeijasta kotiu-
duttaan kahden kokeneen 
timpurin oppeihin. Vuon-
na 2017 timpurin työt vaih-
tuivat enemmän sisustus-
puolelle. 

Lopullinen idea oman yri-
tyksen aloittamiseen lähti 
viimein omaa taloa raken-
nettaessa 2021.

– Yrityksen aloittaminen 
oli kiehtonut jo pitempään, 
mutta uskallusta lähteä niin 
sanotusti tyhjän päälle ei 
aluksi ollut. Muilta yrittäjil-
tä sain sitten tsemppiä, että 
varmasti riittää töitä. Luo-
tin myös omaan ammattitai-
toon, kun osaan rakennus-
puolella tehdä käytännössä 
mitä vaan alusta loppuun, 
että sen kautta töitä kyllä 
löytyy, Alakärppä kertoo.

YRITYKSEN asiakaskunta on 
Alakärpän mukaan pääasi-
assa rakennusliikkeet, jotka 
ostavat rakennustyön. Töi-
tä on tehty jossakin mää-
rin myös suoraan yksityi-
sille asiakkaille, mutta niil-
le markkinoille ei ole vielä 
kunnolla edetty.

– Tavoitteena olisi hiljal-
leen päästä yhä enemmän 

myös siihen markkinaan. 
Näin on kuitenkin tähän 
mennessä ollut hyvä ja töi-
tä on riittänyt.

Yrityksen pääasiallinen 
toimialue on Oulun talous-
alue. Keikkaluontoisesti töi-
tä tehdään kauempanakin. 

– Joitakin työkeikkoja on 
tehty esimerkiksi Ylläksel-
lä ja Koillismaan alueella. 
Osa tekijöistä on sellaisia, 
jotka jopa mielellään käyvät 
kauempana tekemässä keik-
kaa ikään kuin näkemässä 
uusia ympyröitä, Alakärp-
pä kertoo.

YRITYKSEN POLKU on ollut 
Alakärpän mukaan toistai-
seksi suhteellisen sujuva. 
Suuria haasteita ei ole vie-
lä tullut eteen. 

– Tulevaisuus tietenkin 
aina mietityttää, että riit-
tääkö töitä. Tähän mennes-
sä on kuitenkin vielä hyvin 
riittänyt.

Vaikka suuria haasteita ei 
ole ollut, on markkinoinnis-
sa Alakärpän mukaan pa-
rantamisen varaa. Yrityksel-
lä on verkkosivut ja Instag-
ram-tili, mutta verkkosivu-
ja Alakärppä haluaa päivit-
tää uuteen uskoon. Instag-
ram-tilille sisältöä ei päivi-
tetä kovin aktiivisesti, vaik-
ka halua olisi.

– Somen päivittämiseen 
menee oma aikansa, minkä 
vuoksi se on vähän jäänyt. 
Harmittaa, kun sitä haluaisi 
tehdä, mutta ei ole kunnol-

la resursseja siihen. Se voisi 
avata tietä päästä enemmän 
yksityisasiakkaiden mark-
kinoille.

Puskaradio ja suosituk-
set firmoilta ja asiakkailta 
ovat Alakärpän mukaan täl-
lä hetkellä paras keino asi-
akkaiden hankkimiseen. 

– Lisäksi itse tunnen pal-
jon rakennusalan tekijöitä ja 
firmoja tältä alueelta. Saa-
daan siten myös sitä kaut-
ta töitä. Uskon siihen, että 
kun tehdään oma työmme 
kunnolla ja osoitamme ole-
vamme luottamuksen arvoi-
nen, niin myös se tuo lisää 
suosituksia ja kysyntää, hän 
sanoo.

YRITTÄJYYS on ollut Alakär-
pän mielestä hyvä päätös. 
Se on tuonut mukanaan tie-
tynlaisen vapauden, joskin 
myös uusia vastuita.

– Ei se homma kuitenkaan 
periaatteessa muutu olit sit-
ten työntekijä tai yrittäjä. 
Ehkä enemmän näkökulma 
työasioihin muuttuu.

Pekka Alakärppä kertoo yrittäjyyden muuttaneen hänen näkökulmaansa työasioihin. Kuva: Joni Nalli

Yrittäjyys on ollut 
Alakärpän mieles-
tä hyvä päätös. Se on 
tuonut mukanaan tie-
tynlaisen vapauden, 
joskin myös uusia 
vastuita.
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Rennosti kosken kohinassa
TEEA TUNTURI

KIIMINKI-LEHTI

KIIMINGIN YRITTÄJIEN jä-
senistöä kokoontui viettä-
mään yrittäjän vapaapäivää 
toukokuussa Koiteliin Kos-
kikipparin saunalle. Muka-
na olleiden mielestä tärkein-
tä yhteisissä tapahtumissa 
on vertaistuki ja tutustumi-
nen paremmin alueen mui-
hin yrittäjiin. 

Samat syyt pätevät myös 
siihen, miksi yrittäjien toi-
mintaan ylipäätään halu-
taan osallistua. 

– Tärkeintä ovat yhteiset 
hetket samanhenkisten ih-
misten kanssa, kuvailee 
Paula Paroll. 

– En ole vielä ollut pitkään 
mukana yrittäjien toimin-
nassa, joten on hyvä verkos-
toitua muiden alueen yrit-
täjien kanssa, sanoo Ville 
Hongisto. 

Yrittäjän vapaapäivässä oli 
mukana noin 30 Kiimingin 
Yrittäjien jäsentä. 

– Ohjelmassa oli saunon-
taa, grillailua ja karaokea. 
Sai mukavasti rentouduttua, 
Elina Kokkoniemi kertoo.

– Yrittäjien vapaapäivässä 
pääsee eroon normimeinin-
gistä. Se on mukavaa sosiaa-
lista toimintaa, Paula Paroll 
summaa. 

– Koskikipparilla vietim-
me hauskaa ja leppoisaa yh-
teistä aikaa. Toiminnassa 
olen saanut tutustua sel-
laisiin ihmisiin, joista en 
aiemmin edes tiennyt, et-
tä he ovat yrittäjiä, Susan-
ne Puirava sanoo.

– Kiimingin Yrittäjien po-
rukassa huumori lentää ja 
tunnelma on mukava, Es-
ko Valkola sanoo. 

TOINEN vapaa-ajan tapahtu-
ma, jota yrittäjien porukka 

tänä vuonna on viettänyt, 
oli syyskuinen Kiiminkipäi-
vien karonkka OuluZones-
sa. Siellä mukana oli noin 40 
osallistujaa. 

Ville Hongiston mukaan 
parasta paikallisen yrittä-
jäyhdistyksen toiminnas-
sa on se, että oppii tunte-
maan yrittäjiä, ja jos tulee 
tarve jollekin palvelulle tai 
tavaralle, niin tietää kenel-
tä kysyä. 

– Ideaalitilanne on se, et-
tä käytetään oman alueen 
palveluita, joita Kiimingin 
ja Jäälin alueeltakin löytyy 
yllättävän paljon, Hongis-
to toteaa.

KIIMINGIN YRITTÄJILLÄ on 
jäsenyrittäjiä kaikkiaan 
noin 180, joka on vain osa 
alueen kaikista yrittäjistä, 
joten monipuolisia palve-
luita kyllä omalta kylältä-
kin löytyy.

Kiimingin Yrittäjien porukkaa vapaata viettämässä Koitelin Koskikipparin saunalla. Kuva: 
Kiimingin Yrittäjät

Markkinarako löytyi omien lasten
syntymäpäiviä suunnitellessa
JONI NALLI

KIIMINKI-LEHTI

MARKO LÄMSÄ pohti ystä-
vänsä kanssa tekemistä las-
tensa syntymäpäiville, kun-
nes he ajattelivat vuokraa-
vansa pomppulinnan juh-
lia varten. Pomppulinnaa 
oli kuitenkin vaikea löytää 
vuokralle. Lopulta he saivat 
urheiluseuralta vuokrattua 
pomppulinnan synttärijuh-
lia varten.

– Siitä alettiin miettiä, et-
tä menisiköhän näitä pomp-
pulinnoja vuokraksi ja han-
kittiin pari käytettyä pomp-
pulinnaa. Siitä tämä sitten 
alkoi, Lämsä toteaa.

TOVERUKSET päättivät pe-
rustaa Huvivuokra Oy:n 
vuonna 2016 harrastepoh-
jalta. Pomppulinnojen lisäk-
si vuokrattavaksi tuli asi-
akkaiden kysynnän myötä 
muun muassa hattarako-
netta, popparikonetta, on-
nenpyörää, telttoja ja muu-
ta vastaavaa.

Harrastepohjalta alkanut 
toiminta kasvoi ajan myötä 
isommaksi.

– Kaveri joutui sitten jää-
mään yrityksestä pois työ-
kierteen vuoksi, joten olen 
tässä nyt yksin vetämässä 
tätä edelleen sivutoimises-
ti päivätöiden ohella, Läm-
sä sanoo.

Pääasiallisesti asiakas-
kuntaan kuuluu yrityksiä 

ja yhdistyksiä, jotka järjes-
tävät tapahtumia. Myös yk-
sityisasiakkaat vuokraavat 
aika ajoin välineitä esimer-
kiksi lasten syntymäpäiville. 
Kuumin sesonki on Lämsän 
mukaan toukokuu.

– Toukokuussa tarhat ja 
muut vastaavat työllistävät 
aika paljon, kun ne järjestä-
vät erilaisia juhlia. Silloin 
saattaa olla ihan viikolla-
kin hommia, että pitää vie-
dä ja hakea tarvikkeita tai 
olla pomppulinnaa valvo-
massa, hän kertoo.

Talviaika on Lämsän mu-
kaan hiljaisempaa, koska 
pomppulinnoja ei talvella 
voi ulkona käyttää. 

–Ostoskeskukset saatta-
vat järjestää tapahtumia, 
niin sellaisiin saatetaan 
tarvita pomppulinnaa myös 
talvella. Tietenkin poppa-
ri- ja hattarakoneet mene-
vät myös synttärijuhliin ja 
muuhun vastaaviin ympäri 
vuoden, hän sanoo.

YRITYS toimii pääasiallises-
ti Oulun alueella, mutta toi-

minta ulottuu Lämsän mu-
kaan koko Pohjois-Suomeen. 

– Utsjoki on pohjoisin 
paikka mihin on vuokrattu 
tuotteita maratonia varten. 
Myös Etelä-Suomessa olla ol-
tu Seinäjoen tangomarkki-
noilla, hän toteaa.

Lämsä kertoo pyrkivänsä 
siihen, että välimatkat py-
syisivät pieninä, jotta asiak-
kaalle ei koidu ylimääräisiä 
kuluja kuljetuksesta. Hän 
sanoo tekevänsä yhteistyö-
tä Joensuussa sijaitsevan 
saman alan firman kanssa.

– Jos joku kyselee sinne 
päin pomppulinnaa, niin 
suosittelen sitä ja toisin 
päin. Se on asiakkaallekin 
monesti halvempi vaihto-
ehto, Lämsä sanoo.

Korona-aikaa lukuun ot-
tamatta Lämsällä ei ole tul-
lut vastaan suurempia yri-
tykseen liittyviä haasteita. 
Hänellä oli kokemusta yrit-
täjänä jo ennen Huvivuok-
ran perustamista toisen yri-
tyksen myötä. Hän kertoo 
myös olevansa yrittäjäper-
heestä, sillä hänen isänsä 

oli yrittäjä.
– Alkuun laittamisessa oli 

tietenkin omat haasteensa, 
mutta sekin meni sujuvas-
ti aiemman kokemuksen 
myötä.

BISNES on Lämsän mukaan 
kulkenut yrityksellä hyvin, 
vaikka mainontaa ei juuri 
ole. Hän kertoo yrityksen 
mainonnan kulkevan pit-
kälti puskaradion kautta. Li-
säksi vuosien aikana ihmi-
siin tutustuessa on muodos-
tunut vakioasiakkaita.

– Kysyntää kyllä riittää. 
Tällä hetkellä kuitenkaan 
ei voi oikein enempää tämä 
toiminta laajentua, sillä sii-
nä vaiheessa työvoimaa pi-
täisi alkaa palkata. Minulle 
riittää tämänhetkinen skaa-
la millä nyt toimin. Talou-
dellisesti ollaan voiton puo-
lella ja välineiden määrä on 
sellainen, että asiat saa hoi-
dettua yksin.

Marko Lämsä pyörittää Huvivuokra Oy:ta sivutoimisesti palkkatöidensä ohella. Kuva: Joni Nalli

Myös yksityisasiak-
kaat vuokraavat ai-
ka ajoin välineitä esi-
merkiksi lasten syn-
tymäpäiville. Kuumin 
sesonki on Lämsän 
mukaan toukokuu.
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ALKAVAN YRITYKSEN  
PALVELUISTA
• liikeidea ja yrityksen perustaminen
• Startup Station

LIIKETOIMINNAN  
KEHITTÄMISESTÄ
• yritysrahoitus
• maksuttomat valmennukset
• vienti ja kansainvälistyminen
• rekrytointiapu ja -tapahtumat
• omistajanvaihdokset

UUSISTA LIIKETOIMINTA- 
MAHDOLLISUUKSISTA
• digitaalinen liiketoiminta
• hiiliviisas kiertotalous
• innovaatiopalvelut
• designmenetelmät

SIJOITTUMISPALVELUISTA

TOIMIALAPALVELUISTA  
JA VERKOSTOISTA

KYSY LISÄÄ

Yksin  
ei tarvitse  
yrittää

• Palveluneuvonta on avoinna  
 BusinessAsemalla arkisin klo 9–15. 
• Puhelimitse sinua palvellaan numerossa  
  08 558 55810  ma–pe klo 9–16.
• Voit myös varata ajan etäneuvontaan:  
  businessasema.com/palvelut

BusinessAseman 
palveluneuvonta  
ohjaa eteenpäin

International  
House Oulu
• Services targeted at international newcomers  

and immigrants, and also companies planning 
to recruit international people.

• Visit International House Oulu at:  
BusinessAsema, Uusikatu 52, Oulu

• read more at  ihoulu.fi

Tutustu myös sähköisiin palveluihimme
 osoitteessa businessoulu.com

Monipuolinen kattaus tapahtumia
BusinessOulun kalenterista löydät yrityksille ja niiden työntekijöille sekä  
työnhakijoille suunnattuja tapahtumia ja valmennuksia.

 tapahtumat.businessoulu.com
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