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PUHEENJOHTAJAN TERVEISET KOLUMNI

Tukea yrittäjälle
haastavassa tilanteessa
VIIME VUODET ovat olleet 
monella tapaa haasteellisia 
ja koetelleet yrittäjän jaksa-
mista ja yritysten tilannetta. 
Kustannusten nousu ja su-
mea näkymä tulevaisuudes-
ta ovat olleet omiaan heiken-
tämään yrittäjien jaksamis-
ta ja yritysten tuloskuntoa.

Haastavat ajat ja hyvinkin 
nopeasti muuttuvat talou-
den näkymät sekä suhdan-
teet ovat kohdelleet eri toi-
mialoilla toimivia yrityksiä 
hyvinkin eri tavalla. Globaa-
lin talouden kehitykseen em-
me yksin voi vaikuttaa, muu-
ten kuin olemalla aktiivinen 
toimija ja ratkaisujen hakija.

YRITYKSISSÄ on totuttu so-
peuttamaan toimintaa kul-
loisenkin suhdannetilanteen 
mukaisesti. Pitkään jatkues-
saan epävakaa tilanne yri-
tyksen ja yrittäjän taloudes-
sa voi johtaa monin paikoin 
tilanteeseen, jossa päätök-
sentekokyky katoaa ja ongel-
mat alkavat kasaantua. Yri-
tyksiltä ja erityisesti pk-yri-
tyksiltä odotetaan ja vaadi-
taan paljon Suomessa. Työl-
listämistä, verotuloja, tuot-
tavuuden kasvua, alueen 
elinvoiman ylläpitoa jne.

PERINTEINEN selviytymis-
keino yrityksissä on ollut 
varautuminen ja tilantei-
den ennakointi. Yrityksiin 
on kerätty varallisuutta pa-
han päivän varalle ja tällä 
menetelmällä onkin selvit-
ty monista karikoista. Tällä 
hetkellä taloudelliset pusku-
rit on monin paikoin käytet-
ty ja talouden epävarmuus 
vain jatkuu. Ihmisten ku-
lutuskäyttäytyminen on 
muuttunut ja muuttuu yhä 
varovaisemmaksi. Yritysten 
kustannukset ovat edelleen 
nousussa ja hankintaketju-
jen alkupäässä toimivat suu-
rimmat organisaatiot var-
mistelevat omia saataviaan 
ja käyttävät pitkiä maksuai-
koja suhteessa pienempiin 
toimijoihin.

Pienissä yrityksissä haas-
teiden tullessa usealta eri 
suunnalta, tulovirran heike-
tessä ja laskupinojen kasva-
essa yrityksen maksuvaike-
udet vyöryvät päälle ja syök-
sykierteen alkupyörteet ovat 
nähtävissä. Vielä tässäkin 
vaiheessa yrittäjä pidentää 
omaa työpäiväänsä ja eikä 

maksa palkkaa itselleen sekä 
yrittää löytää liiketoimin-
nallisia ratkaisuja tilantee-
seen. Perheenjäsenet ja lä-
heiset saattavat vasta tässä 
kohtaan huomata ensimmäi-
set merkit siitä, että kaik-
ki eivät yrityksen osalta ole 
kunnossa. Siinä vaiheessa, 
kun joustokeinoista yrittä-
jän oman toimeentulon pie-
nentäminen on käytetty ja 
maksujärjestelyneuvottelut 
velkojien kanssa ovat epäon-
nistuneet sekä oma jaksa-
minen alkaa hiipua, edessä 
on pahimmassa tapaukses-
sa yritystoiminnan lopetta-
minen, joko vapaaehtoisesti 
tai velkojien toimesta.

YRITTÄJYYS koetaan yleensä 
elämäntavaksi, jossa yhdis-
tyy työ, perhe-elämä ja oma 
vapaa- aika, ystävät ja ver-
kostot. Yritystoiminnan vai-
keissa tilanteissa oma jaksa-
minen ja toimintakyky jou-
tuvat koetukselle ja tällöin 
voi olla myös vaikeaa teh-
dä harkittuja päätöksiä ar-
kissakaan asioissa ilman ul-
kopuolisia neuvoja ja apua. 
Kerrannaisvaikutukset yrit-
täjän toimintakyvyn menet-
tämisestä heijastuvat myös 
lähipiiriin ja laajemmalle-
kin alueelle.

Valtakunnallinen Yrittä-
jän talousapu tarjoaa puhe-
limitse neuvontaa ja ohja-
usta. Pohjois- Pohjanmaan 
Yrittäjät auttaa ja tukee yrit-
täjiä Yrittäjän tukiverkko-
palvelun kautta tilanteissa, 
joissa yrittäjä haluaa kes-
kustella tarkemmin tilan-
teestaan. Tapaamisissa mie-
titään yhdessä parasta rat-
kaisua käsillä olevaan tilan-
teeseen. Tärkeintä on, että 
yrittäjä ottaa yhteyttä riit-
tävän ajoissa, mieluiten en-
nen, kuin tilanne on jo krii-
siytynyt. Palvelu on maksu-
tonta kaikille yrittäjille.

Kirjoittajat työskentelevät 
Pohjois-Pohjanmaan Yrittäjis-
sä ja toimivat Yrittäjän alueel-
lisessa tukiverkkopalvelussa.

Kirsi Anttila
(FM, HuK, eMBA)
järjestöpäällikkö

Sari Reinikainen-Laine 
(YTM, YTK, eMBA, AmO ja 

kauppatiet. yo.)
yhteyspäällikkö

Pohjois-Pohjanmaan 
Yrittäjät

Aurinko saapuu
VIHDOINKIN aurinko on löytänyt Kii-
mingin ja sulattanut lumet pois, nyt pää-
see rapsuttelemaan pihaa puhtaaksi.

Menneen talven aikana olemme taas 
Kiimingin Yrittäjien hallituksen ko-
kouksissa miettineet, mitä tekisim-
me Kiiminkipäivien suhteen. Kiimin-
kipäivien kulut ovat kasvaneet vuo-
si vuodelta.

Pitkän harkinnan jälkeen päätim-
me järjestää vielä ainakin juhlavuo-
den tapahtuman 50-vuotisten Kiimin-
kipäivien kunniaksi 9.–10.8.2024. Saa 
nähdä miten jatkossa käy, saammeko 
mukaan yhteistyökumppaneita jaka-
maan työtaakkaa, riskejä ja kustan-
nuksia ja jatkuuko pitkä perinne vie-
lä ensi vuonnakin. Näihin vuosiin on 
mahtunut monenlaisia juttuja, joista 
muistelua tässä lehdessä.

TÄLLE KEVÄÄLLE on vielä tulossa yrittä-
jien yhteinen vapaailta, jossa on luvas-
sa rentoa illanviettoa joko yrittäjälle it-
sekseen tai mahdollisen puolison kans-
sa. Vielä kerkeää ilmoittautua mukaan.

Ensi syksylle taas olemme suunnitel-
leet muun muassa sienikursseja ja pa-
delia, ja ulkomaanreissu toteutetaan 
näillä näkymin syksyllä 2025. Näistä 
ilmoitellaan jäsenille kesän jälkeen. 

KIIMINGIN YRITTÄJÄT RY:N jäseneksi 
voi liittyä milloin vain. Laita vaikka 
allekirjoittaneelle viestiä, niin hoide-
taan asia kuntoon. Kiimingin Yrittäjät 
ry:n jäsen on aina samalla myös Poh-
jois-Pohjanmaan Yrittäjien sekä Suo-
men Yrittäjien jäsen.

Nähdään kesällä juhlissa ja tapah-
tumissa. Hymyillään kun tavataan!

Sirpa Runtti
yrittäjä

Kiimingin Yrittäjät ry:n
puheenjohtaja

Esko Valkola, hallituksen
jäsen.

Jukka-Pekka Pihlaja,
hallituksen jäsen.

Elina Kokkoniemi, Ellun 
Evväät.

Jarno Junnonaho, Taksi
palvelu Junnonaho.

Jonna Ylilehto,
Tupavisio.

Mika Ollikainen, Ollikainen 
Automotive.

Susanne Puirava,
Pororajalla.

Ville Hongisto, Kiimingin 
Huopakatot.

Paula Paroll, hallituksen
jäsen.

Teemu Partanen, Nikama 
Design.

Sirpa Runtti, Pitopalvelu
Siruka.

KIIMINGIN YRITTÄJIEN 
vuoden 2024 halli-
tuksessa on mukana 
sekä kokeneita, jo 
aiemmin siinä olleita 
että aivan uusia 
jäseniä.

Kiiminki-lehti on Kiimingin Yrittäjät ry:n lehti
Vastaava toimittaja: Sirpa Runtti
Tuotanto ja ulkoasu: Rantapohja Oy
Painopaikka: Kaleva365 Oy Oulu 2024

Kiiminkipäivät 2024
•	Kiiminkipäivät järjestetään Kiimingissä 9.–10. elokuuta.
	 Markkina-arvat ovat jo myynnissä kiiminkiläisissä
	 yrityksissä. Seuraa nettisivuja kiiminkipaivat.fi

Kiimingin Yrittäjät ry:n hallitus
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Kiiminkipäivien pitkä perinne 
on vaarassa loppua￼
TEEA TUNTURI

KIIMINKI-LEHTI

KIIMINKIPÄIVÄT juhlii tänä 
vuonna 50-vuotisjuhliaan. 
Se on varmaa, että juhlata-
pahtuma järjestetään. Jat-
ko sen sijaan on epävarma. 
Kiimingin Yrittäjät ry kan-
taa tapahtuman taloudel-
lisen vastuun yksinään, ja 
nyt ollaan tilanteessa, että 
yhdistyksen hallitus joutuu 
tosissaan miettimään, jär-
jestetäänkö Kiiminkipäiviä 
jatkossa lainkaan. 

Kiiminkipäivien kaltaisen 
kesätapahtuman onnistumi-
nen on suurelta osin kiinni 
säästä. Jos on kylmää ja sa-
taa, ei tule markkinamyy-
jiä, ei kävijöitä. Kulut on sil-
ti maksettava. 

– Meillä sattuu viime vuo-
siin useampi huono vuosi ja 
yksi hyvä. Yhden hyvän vuo-
den tuloksella on nyt saa-
tu katettua huonoja vuosia, 
mutta nyt alkaa olla pusku-
rirahat käytettynä, kertoo 
Kiimingin Yrittäjien pu-
heenjohtaja Sirpa Runtti. 

Ja kun ne on käytetty, yri-
tyksen hallituksen mieleen 
hiipii ajatus siitä, miten käy, 
jos taas sattuu huono vuosi. 
Lainan hakeminen pankis-
ta kulujen kattamiseen olisi 
ainoa mahdollisuus. 

Tapahtumaa ei kevyin 
perustein haluta yrittäjien 
piirissä lakkauttaa, sillä sen 
jatkuminen nähdään mo-
nellakin tapaa Kiimingille 
ja kiiminkiläisille tärkeänä. 

KIIMINKIPÄIVIEN kulut lä-
hentelevät kaikkineen noin 

40 000 euroa. Kustannukset 
ovat viime vuosina nousseet 
monestakin eri syystä.

– Kaikki tarvittavat luvat 
maksavat yllättävän paljon. 
Sitten tulevat sähköt, vedet, 
esiintyjien palkkiot, lavara-
kennelmat, turvallisuuden 
kulut, myyntipaikat ynnä 
muut. Tuotto tulee lähinnä 
myyntipöytien vuokrista ja 
meidän oman ravintolamme 
myynnistä, kertoo Kiimin-
gin yrittäjien hallituksen jä-
sen Esko Valkola. 

Oulun kaupunki ei kii-
minkiläisyrittäjien mukaan 
tue mitenkään pitkät perin-
teet omaavaa, alueelle hyvin 
tärkeätä tapahtumaa. Mo-
nenlaisia tukia on haettu, 
mitään ei ole saatu. Myös-
kään tietoa siitä, miksi avus-
tusta ei ole saatu, ei ole tar-
kemmin annettu. 

 Entinen kaupunginjohta-
ja kävi tapaamassa kiimin-
kiläisiä yrittäjiä reilu vuo-
si sitten ja sanoi, että juu-
ri tällaisia tapahtumia var-
ten avustukset on tehty ja 
että Kiiminkipäivät täyttäi-
si kriteerit. Tuolloin heräsi 
usko siihen, että kaupunki 
avustaisi. Kiimingin yrittä-
jät on sen jälkeen koettanut 
monella tapaa lähestyä kau-
punkia tämän hankalan ti-
lanteen edessä. Kukaan ei 
ole vastannut heille.

– Jotenkin tuntuu, että 
kaikki kulttuuritapahtumil-
le tarkoitettu rahakin uppo-
aa kantakaupungin alueel-
le ja sellaisille tekijöille, joi-
ta tuetaan vuodesta toiseen 
mittavilla summilla. Luuli-
si, että nämä alueelliset ta-

pahtumat ovat tärkeä osa 
Oulua ja sen kyläkulttuu-
ria, mutta näin ei ole. Halu-
avatko kaupungin virkamie-
het ja päättäjät, että Kiimin-
kipäivät lakkautetaan, Esko 
Valkola kysyy. 

KIIMINGIN Yrittäjät on viri-
tellyt päivien ympärille yh-
teistyötä muiden järjestö-
jen, kuten Kiiminki-seuran 
kanssa. Taloudellisen vas-
tuun jakaminen on kuiten-
kin tuntunut käytännössä 
hankalalta. 

Oulun kaupungin edus-
tajat vastasivat tämän ju-
tun kirjoittajalle kaupun-
gin viestinnän Satu Frän-
tin kautta. Heidän päävi-
estinsä oli se, että Kiimin-
kipäivien taloudellista vas-
tuuta tulee laajentaa. 

– Yhteistyökumppaneiden 
kanssa on syytä käydä kes-
kustelu, miten tapahtuman 
kulut katetaan ja kustanne-
taan, Fränti viestitti. 

Yrittäjien kysymykseen 
siitä, haluaako Oulu, et-
tä Kiiminkipäivät lakkau-
tetaan, Fränti vastasi, että 
näin ei missään nimessä ole. 

Kaupunki näkee tärkeänä 
sen, että tapahtuma kerää 
yhteen paikalliset, entiset 
alueella asuneet ja kauem-
paakin tulleet nauttimaan 
päivien ohjelmasta. Kiimin-
kipäivillä on suuri alueelli-
nen merkitys, se on hieno 
tapahtuma perinteiden ja 
yhteenkuuluvuuden lujitta-
misessa.

OULUN kaupungin sivistys- 
ja kulttuuripalvelut tukee 

vuosittain avustuksilla tai-
teen ja kulttuurin toimijoi-
ta sekä taiteen ammattilai-
sia ja heidän muodostami-
aan ryhmiä. Fräntin mu-
kaan avustushakemuksia 
tuli kaikkiaan 277, joista 
avustusta myönnettiin 158 
hakijalle. 

– Avustusta myönnettiin 
hakijoille kokonaisarvioin-
nin perusteella lautakun-
nan määrittämien periaat-
teiden mukaisesti. Valitet-
tavasti avustusmäärärahat 
eivät riitä tukemaan kaik-
kia tapahtumia. 

Oulun kulttuurisäätiö eli 
kulttuuripääkaupunkihan-
ketta organisoiva säätiö ei 
jaa jatkuvia toiminta-avus-
tuksia. 

– Ensi syksynä kuitenkin 
avautuu säätiössä ohjelma-
haku “Me olemme kulttuu-
ria”, johon toivomme laajaa 
osallistumista myös alueel-
listen tapahtumien osalta, 
säätiön ohjelmajohtaja Sa-
mu Forsblom vastaa. 

MITEN Kiiminkipäivien sit-
ten 50-vuotisjuhlansa jäl-
keen käy? Vastaus selviää 
sen jälkeen, miten ensi elo-
kuun 9.–10. järjestettävä ta-
pahtuma menee. Suosivatko 
säät? Saadaanko kulut ka-
tettua? Löytyykö yhteistyö-
kumppaneita tuleville vuo-
sille? 

– Toivottavasti. Kukaan 
ei ilomielin mieti tällaisen 
tapahtuman lakkauttamis-
ta. Tuntuu erikoiselta, että 
kaupunki ei oikeasti avusta 
meitä lainkaan, Sirpa Runt-
ti sanoo. 

Kiimingin Yrittäjät ry:n puheenjohtaja Sirpa Runtti ja hallituksen jäsen Esko Valkola ihmettelevät, miten kaupungilta ei 
löydy mitään tukea pitkät perinteet omaavalle alueelliselle tapahtumalle. 

TERVETULOA KOITELIN 
TUNNELMATUPAAN 
Kahvila avoinna koko kesän! 

Muista myös Koskikipparin 
kokous- ja illanviettotila!
koitelinkoski.fi/koskikippari

koitelintunnelmatupa.fi

TARRAT JA MERKINTÄTUOTTEET
TOIMITILA- JA AJONEUVOTEIPPAUKSET

MESSUT JA TAPAHTUMAT
ULKOMAINONTA

TEEA TUNTURI
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kerrosateria

850
sis. ranskalaiset
ja 0,4L juoman

avoinna ma-la 9-16

iso naudan 100%
 täyslihapihvi!

Pöydällä Kiiminkipäivien historia ja tulevaisuus
JONNA YLILEHTO

KIIMINKI-LEHTI

KIIMINKIPÄIVÄT järjeste-
tään tänä vuonna 50. ker-
ran. Juhlavuoden kunniaksi 
olemme pyytäneet Kiimin-
kipäivien taustalla aktiivi-
sesti toimineita yrittäjäkon-
kareita muistelemaan vuosi-
en aikana tapahtuman jär-
jestämiseen liittyviä tarinoi-
ta ja kommelluksia. Tämän 
kokeneen joukkion vapaa-
muotoisen muistelutuokion 
koet elokuun alussa Kiimin-
kipäivien esiintymislavalla. 
Kiimingin yrittäjät on yhdis-
tyksenä perustettu vuonna 
1981 ja lavalle nouseva ko-
koonpano on ollut toimin-
nassa mukana aivan alku-
ajoilta saakka.

Puolen vuosisadan aika-
na koko kylän tapahtuma 
on muotoutunut ja kasva-
nut tänään tuntemiksem-
me Kiiminkipäiviksi. Pit-
kään tapahtuma tunnet-
tiin nimellä Kiimingin Mes-
sut, jotka sellaisina järjes-
tettiin ensimmäisen kerran 
Kiimingin Yrittäjien toimes-
ta vuonna 1984. 90-luvulla 
alettiin tuottamaan yrittä-
jien omaa Kiiminki Tänään 
-lehteä, jossa monipuolisen 

juttutarjonnan ohella jul-
kaistiin Kiiminkipäivien oh-
jelmisto. Onpa Kiiminkipäi-
viä mainostettu joskus jopa 
televisiossa! 

Ensimmäisen vuosikym-
menensä tapahtuma kulki 
enemmänkin paikallisten 
perinnepäivien hengessä. 
Siinä missä nykyään mark-
kina-alueen valtaavat mo-
nenkirjavat messukojut ja 

-myyjät läheltä ja kaukaa, 
alussa myyntitapahtuma 
painottui perinteiseen pe-
runoiden, vihannesten ja kä-
sitöiden kauppaan.

PAIKKAANSA Kiiminkipäi-
vät ovat hakeneet kunnanta-
lon ja koulujen pihoilta ja sa-
leista. 1990-luvulla messut 
järjestettiin vasta valmis-
tuneella Lasitorilla, mutta 

sielläkin tila ja alue kävi ta-
pahtuman koon puolesta so-
veltumattomaksi ja oli mie-
tittävä väljempää paikkaa. 
1990-luvun puolessa välin 
tapahtuman keskiö siirtyi 
hyväksi todetulle paikalleen 
urheilukentän alueelle. Tä-
mä Kiiminkipuiston ja Sy-
ke-talon edustan alue on lä-
hivuosina kokenut uudistu-
mista niin infran kuin viih-

Juhlavuoden kunniaksi Kiiminkipäivien taustalla aktiivisesti toimineet yrittäjäkonkarit kokoontuivat muistelemaan vuosien           aikana tapahtuman järjestämiseen liit-
tyviä tarinoita ja kommelluksia. Muistelutuokion tuloksia on kuultavissa elokuun 9.–10.päivinä järjestettävillä Kiiminkipäivillä.

Vuonna 1979 Kiiminkipäivillä kävi yli 3 000 vierailijaa. Tuolloin juhlinnan keskiössä olivat 
lapset. (Rantapohja 30.8.1979)
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Pöydällä Kiiminkipäivien historia ja tulevaisuus
tyvyyden kannalta, tukien 
entistä paremmin Kiimin-
kipäivien järjestelyjä ja toi-
mivuutta.

Oheisohjelmasta on saa-
tu nauttia monipuolisesti 
heinämiesten perinnekul-
kueesta keppihevoskisoi-
hin ja markkinatansseista 
elokuvaesityksiin. Monen-
moisia urheilutempauksia-
kin on järjestetty samaisen 
viikonlopun yhteydessä. Kii-
minkipäivien ohjelmistoa ja 
esiintyjiä mietittäessä on ai-
na ajateltu väkeä vauvasta 
mummoon ja vaariin. Tär-
keitä elementtejä vuosittain 
ovat olleet perunankuorin-
nan SM-kisat ja naulanlyön-
nin mestaruusmittelöt. On-
pa välillä kisattu voimaleu-
anvedossakin. 

LIVEMUSIIKKI ja yhteislaulu-
tilaisuudet ovat iso osa Kii-
minkipäivien tunnelmaa, ja 
varsinaisia markkinatansse-
ja on järjestetty Huttukylän 
ja Alakylän nuorisoseurojen 
taholta. Tunnettujen veto-
naulojen kanssa lavalle on 
noussut paikallisia artisteja 
ja yhtyeitä sekä uusia, nou-
sevia nimiä. 

Lavalla on nähty paljon 
erilaisia viihdyttäviä esityk-

siä ja showmeininkiä, mutta 
myös palkitsemisia, asiapi-
toista keskustelua ja puhei-
ta sekä yhdistysten ja kerho-
jen esiintymisiä. Loistokkaat 
juontajat tapahtumalle ovat 
löytyneet yrittäjien omista 
riveistä. Kyllä toisinaan jo-
pa nelipäiväiseksi paisunee-
seen tapahtumaan mahtuu-
kin takuulla kaikille jotain! 

Perinteikkään tapahtu-
man täytyy kuitenkin myös 
uudistua, joten tänä vuonna 
luvassa on erityisesti nuoril-
le suunnattu perjantai-illan 
ohjelmisto. Lauantaipäivän 
huomion keskipisteenä ovat 
perheen pienimmät.

VUODESTA toiseen Kiimin-
kipäivät ovat olleet iso, yh-
teisöllinen ponnistus. Kii-
mingin omaan aikaan kunta 
oli vahvasti mukana järjes-
tämässä tapahtumaa, niin 
taloudellisesti kuin raken-
teellisena ja käytännön tu-
kenakin. Kuntaliitoksen 
jälkeen Oulun kaupunki on 
tullut vastaan ainoastaan 
ensimmäisenä vuotena, jos-
kin se on tarjonnut Kiimin-
kipuiston alueen Kiiminki-
päivien käyttöön - ei kuiten-
kaan automaattisesti vastik-
keetta tämäkään. Kiimingin 

Yrittäjät on ollut vuosikausia 
täysin yksin taloudellisessa 
vastuussa tapahtuman jär-
jestämisestä ja onnistumi-
sesta. Kulut ovat vuosi vuo-
delta kustannusten nousun 
ja lupavaatimusten vuoksi 
korkeammat, mutta myös 
talkoina tehdyn työn osuus 
vähenee jatkuvasti. Siinä 
missä ennen löytyi innos-
tunutta väkeä ympärivuo-
tiseenkin yhdessä touhua-
miseen, on tänään vaikea 
löytää talkoohenkeä. Mo-
ni ennen itse hoidettu asia 
on nykyään pakko ulkois-
taa syystä tai toisesta. Iso 
kiitos jokaiselle järjestelyis-
sä mukana olevalle henki-
lölle, yritykselle, seuralle, 
yhdistykselle ja yhteistyö-
kumppanille. Toivottavasti 
hätähuutomme kuuluu myös 
kaupungin kirstunvartijoi-
den korviin.

MISTÄ meille Kiimingin Yrit-
täjille sitten tuloja tapah-
tuman mahdollistamisek-
si kertyy? Markkinaravin-
tolan myynnistä, myyjien 
paikkavuokrista ja markki-
na-arpajaisista. Eli jokainen 
kiiminkiläinen ja sellaisek-
si itsensä tunteva voi var-
mistaa kansanjuhlamme jat-

kuvuuden mieleiseksi koke-
mallaan tavalla!

Ostamalla arpoja, joissa 
on tänäkin vuonna loista-
vat palkinnot – ennakkoon 
arpoja voi ostaa useasta kii-
minkiläisestä yrityksestä ja 
toimipisteestä. Nauttimal-
la markkinaravintolan (jo-
ka siis myöskin olutteltta-
na tunnetaan) antimia, sa-
malla livemusiikkia kuun-
nellen – ja ottamalla kave-
ritkin mukaan. Tekemällä 
ostoksia vilkkaalla markki-
nakojualueella – näin var-
mistetaan myyjien innokas 
tahtotila tulla ensi vuonna-
kin. Eikä vähimpänä osal-
listumalla ihan vain yleisen 
markkinahengen nostatuk-
seen, katselemalla ja kuun-
telemalla – ei siellä kukaan 
käy, jos sinne ei kukaan tu-
le, vai mitä? 

Ensisijaisesti Kiiminkipäi-
vät ovat sosiaalinen ja yhtei-
söllinen perinnetapahtuma, 
jossa tapaa vanhoja tuttuja 
ja uusia kasvoja. 

Parhaimpana vuotena 
kävijöitä on arvioitu olleen 
jopa 10 000, vedetäänhän 
tänä vuonna paremmaksi 
ja varmistetaan että saa-
haan makiat 100-vuotis-
kekkerit?

Juhlavuoden kunniaksi Kiiminkipäivien taustalla aktiivisesti toimineet yrittäjäkonkarit kokoontuivat muistelemaan vuosien           aikana tapahtuman järjestämiseen liit-
tyviä tarinoita ja kommelluksia. Muistelutuokion tuloksia on kuultavissa elokuun 9.–10.päivinä järjestettävillä Kiiminkipäivillä.

KIIMINGIN YRIT TÄJÄT

Ilmoitus Rantapohjassa 23.8. 1979 sen vuoden Kiiminkipäivistä.
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Teemu Partanen vei yrittäjyysryhmän oppilaat tutustumaan myös tuotantotiloihin ja esitteli eri työvaiheita tuotteiden takana. 

Yrittäjyysryhmä vieraili Nikama Designilla
TERHI OJALA

KIIMINKI-LEHTI

KIIMINKIPUISTON koulun 
yrittäjyyskasvatuksen ryh-
mä sai huhtikuussa mah-
dollisuuden päästä tutus-
tumaan yrittäjyyteen kou-
lutilojen ulkopuolella. Ryh-
mä suuntasi nimittäin Väli-
kylään vierailemaan Nikama 
Designin tehtaanmyymäl-
lässä ja loungessa. Vierailua 
isännöinyt yrittäjä Teemu 
Partanen sanoo, että ker-
too aina mielellään työstään 
ja tuotteistaan nuorille. Yrit-
täjyyskasvatuksen oppilai-
ta on käynyt aikaisemmin-
kin tutustumassa Nikama 
Designiin.

– Otan mielelläni oppilai-
ta tutustumaan tiloihimme, 
ja olen iloinen, että olen saa-
vuttanut yhteyksiä koulu-
maailmaan. Minusta on iha-
naa puhua yrittäjyydestä ja 
sen mahdollisuuksista nuo-
rille ja aikuisillekin, sanoo 
Partanen.

Partanen kertoo myös 
käyneensä puhumassa yri-

tyksestään ja yrittäjyydes-
tä paikan päällä korkeakou-
luissa. Partanen oli lisäksi 
mukana vuonna 2022 järjes-
tetyssä Joki Luola -tapahtu-
massa, jossa kolmen oululai-
sen koulun oppilaat kehitti-
vät tuoteideoita ja esittelivät 
niitä asiantuntijaraadille.

– On ehdottoman positii-
vista, että nuorille kerrotaan 
jo hyvissä ajoin yrittäjyydes-
tä, ja että heitä kasvatetaan 
arvostamaan yrittäjyyttä. 
Yrittäjissä on maamme sel-
käranka, eikä oikeastaan 
mikään pyörisi ilman yrit-
täjyyttä, toteaa Partanen.

TÄMÄNKERTAINEN vierai-
lu käynnistyi Nikaman ta-
rinaan ja tuotteisiin tutus-
tumisella. Partanen kertoi 
oppilaille, miten Nikama on 
syntynyt ja millaisia tuottei-
ta yritys on vuosien varrel-
la valmistanut. Isolle osal-
le nuorista tuttuja olivat-
kin Vuoden Urheilija -pal-
kinnot, jotka Nikama De-
sign on valmistanut Urheilu-
gaalaan vuodesta 2013 asti.

Vierailijat pääsivät kurkis-
tamaan myös tuotantotiloi-
hin, jotka sijaitsevat loungen 
yhteydessä. Nuoret pääsivät 
siis näkemään omin silmin, 
missä ja millaisilla työkaluil-
la Nikaman tuotteet jaloste-
taan raaka-aineesta valmiik-
si tuotteiksi.

Kun nuoret kysyivät, mil-
lainen tuote on hankalin 
valmistaa, yllätti Partanen 
monet nappamalla käteen-
sä pienen, lipaston kahvaa 
muistuttavan kulmikkaan 
esineen. Partasen mukaan 
teräksen taivuttaminen 
niin kulmikkaisiin muotoi-
hin vaurioittamatta sitä on 
haastavaa. Partanen näyt-
ti nuorille myös esimerkke-
jä epätäydellisestä hitsaus-
jäljestä, ja selitti, mikä pro-
sessissa voi mennä vikaan.

Vierailun lopuksi nuoret 
saivat vielä kierrellä myy-
mälää vapaasti ja kysellä 
yrittäjältä tuotteista lisää.

KIIMINKIPUISTON koulu on 
opettaja Johanna Mikko-
sen mukaan yksi harvois-

www.yrittajat.fi
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Teemu Partanen vei yrittäjyysryhmän oppilaat tutustumaan myös tuotantotiloihin ja esitteli eri työvaiheita tuotteiden takana. 

Yrittäjyysryhmä vieraili Nikama Designilla
ta Oulun alueen kouluista, 
joissa yrittäjyyskasvatusta 
voi opiskella pitkänä valin-
naisaineena. Tällä hetkellä 
Kiiminkipuiston koululla on 
yrittäjyysryhmät sekä kah-
deksannella että yhdeksän-
nellä luokka-asteella. Nika-
ma Designin tiloissa vierai-
lemassa oli yhdeksäsluokka-
laisten ryhmä.

– Yhdeksäsluokkalaisten 
yrittäjyysryhmässä on kym-
menen ja kahdeksasluokka-
laisten ryhmässä 12 oppilas-
ta. Yrittäjyyskasvatus on suo-
sittua – oppilaat usein sano-
vat, että tunneilla oppii asi-
oita, joita ei muilla tunneilla 
käydä läpi. Näihin kuuluvat 
itse yrittäjyyden lisäksi esi-
merkiksi työn hakeminen, 
CV:n tekeminen ja verotus-
asiat, kertoo Mikkonen.

Yhdeksännellä luokalla 
yrittäjyyteen aletaan Mik-
kosen mukaan syventyä pe-
rusteellisemmin, ja miettiä, 
millä keinoilla nuoret voisi-
vat tehdä ideoistaan yrityk-
siä ja ansaita rahaa. Lisäksi 
läpikäydään yrityksen pe-

rustamisen eri vaiheet ja eri-
laiset yritysmuodot.

Johanna Mikkonen ker-
too, että yritysvierailut tuo-
vat oppilaille vaihtelua kou-
luarkeen, mutta toimivat 
myös tärkeänä kurkistus-
väylänä yrittäjyyteen käy-
tännössä.

– Uskon, että yrittäjyys-
kasvatuksen myötä nuoret 
oppivat näkemään yrittä-
jyyden vaihtoehtona muun 
työelämän rinnalla. Jos tätä 
ei olisi, yrittäjyys voisi tun-
tua ajatuksena etäiseltä eikä 
siihen olisi välttämättä näin 
konkreettisia keinoja tart-
tua, kuin mitä nyt opiske-
lun kautta, sanoo Mikkonen.

“Haastavia aikoja eletään”

Yrittäjyyskasvatuksen opettaja Johanna Mikkonen toivoo, että yrittäjyyskasvatuksen avulla nuoret oppisivat näkemään 
yrittäjyyden yhtenä vaihtoehtona omassa tulevaisuudessaan. 

Nikama Designin tilat ja tuotteet kiinnostivat Kiiminkipuiston koulun yrittäjyysryhmän 
oppilaita.

TERHI OJALA

KIIMINKI-LEHTI

TEEMU PARTANEN kertoo, 
että viime vuodet ovat ol-
leet Nikama Designille 
haastavia.

– Ensin tuli koronavi-
rus. Heti kun siitä alettiin 
toipua, tuli Ukrainan so-
ta, joka löi kaikki ostoha-
nat kiinni. Todella haasta-
via aikoja siis eletään, to-
teaa Partanen.

Partanen kuitenkin ker-
too, että haluaa pitää kyn-
sin ja hampain kiinni yri-
tyksestään.

– Jos me laitamme pillit 
pussiin, katoaa myös osa 
seppäperinnettä Suomes-
ta. Olisi hirveän sääli, jos 

joutuisimme tekemään täl-
laisen ratkaisun.

Haastavien aikojen kes-
kellä yrityksen tiloissa kui-
tenkin tapahtuu koko ajan 
jotain. Nikama Designillä 
on tällä hetkellä esimer-
kiksi kaksi korualan opis-
kelijaa harjoittelussa.

– Kun kerran pystyn 
mahdollistamaan har-
joittelun, niin mielelläni 
sen teen. Tehtaamme on 
ainoa paikka Suomessa, 
jossa pääsee tätä nimen-
omaista materiaalia tes-
taamaan ja työstämään, 
toteaa Partanen.

VASTIKÄÄN Nikama De-
signin tehtaanmyymälä ja 
lounge on myös saanut täy-

dennystä Turun kultase-
pän tuotteista. Aiemmin 
Turun kultasepän myy-
mälä on ollut Oulun kes-
kustassa, ja sieltä on voi-
nut ostaa Nikama Desig-
nin tuotteita.

– Kun kultasepänlii-
ke päätettiin sulkea, ky-
syttiin minulta, voisiko 
timanttisormuksia tuo-
da esille tänne Välikylän 
galleriamaiseen ympäris-
töön. Yhteistyömme Turun 
kultasepän kanssa on ollut 
vuosien ajan toimivaa, jo-
ten otin tuotteita mielellä-
ni esille tiloihimme. Olem-
me nyt yksi neljästä myy-
mälästä Suomessa, josta 
näitä sormuksia saa, ker-
too Partanen.

Uskon, että yrittä-
jyyskasvatuksen myö-
tä nuoret oppivat nä-
kemään yrittäjyyden 
vaihtoehtona muun 
työelämän rinnalla.”

- Johanna Mikkonen

TERHI OJAL A
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BusinessOulun ja Business-
Aseman palvelut muuttavat
KIIMINKI-LEHTI

BUSINESS OULU -liikelaitos 
ja BusinessAseman palve-
lut siirtyvät 1.9.2024 alka-
en Technopolis Ydinkeskus-
tan kampukselle. Tulevissa 
tiloissa sijaitsevat tällä het-
kellä Pohjois-Pohjanmaan 
TE-toimiston asiakaspalve-
lu- ja toimistotilat. TE-palve-
luiden toiminta jatkuu tilois-
sa edelleen. Tilaratkaisulla 
tähdätään TE24-uudistuk-
seen, jossa julkiset työvoi-
ma- ja yrityspalvelut siirty-

vät kunnille 1.1.2025.
BusinessOulun työllisyys- 

ja elinkeinopalvelujen lisäk-
si mukana seuraa valtaosa 
kumppaneiden tarjoamista 
palveluista. BusinessAsema 
tarjoaa yhden luukun peri-
aatteella palveluja työnha-
kijoille, yrittäjille, maahan-
muuttajille ja kouluttautujil-
le sekä erilaisiin arjen tar-
peisiin talousasioista asu-
miseen.

Neljä vuotta sitten avattu 
BusinessAsema muuttaa re-
montin alta. Jo pari vuotta 

kestänyt kiinteistöjen sanee-
raus tulee jatkumaan vie-
lä useita vuosia, eikä melu- 
ja sisäilmahaitoilta ole voi-
tu välttyä.

– BusinessAsema on va-
kiinnuttanut paikkansa mo-
nipuolisena palveluntarjo-
ajana, ja haluamme jatkos-
sakin tarjota mahdollisuu-
den asioida matalalla kyn-
nyksellä, verkostoitua sekä 
osallistua valmennuksiin 
ja tapahtumiin. Technopo-
liksen tilat ydinkeskustas-
sa mahdollistavat palvelu-

jen keskittämisen, johtaja 
Juha Ala-Mursula Busi-
nessOulusta kertoo.

Keskeiset palvelut, ku-
ten ajanvaraukseton neu-
vonta yrittäjyyden, työn-
haun, kouluttautumisen, 
asumisen ja talouden asi-
oissa, jatkuvat Busines-
sOulun palveluneuvon-
nan, International House 
Oulun ja kumppaneiden 
yhdessä toteuttamina.

Etäneuvontaan ja puhe-
linpalveluun muutto ei vai-
kuta.

MunPiiri on tuoreen
yrittäjän tutkimusmatka
TERHI OJALA

KIIMINKI-LEHTI

EEVA LÄHETKANGAS oli 
hautonut yritysideaa mie-
lessään pitkään, ennen kuin 
se pääsi konkretisoitumaan. 
Ensimmäisen kerran hän 
sai idean yrityksestä pari-
kymmentä vuotta takape-
rin tehdessään diplomityö-
tä yliopistossa. Hän kuiten-
kin päätyi opiskelun jälkeen 
työskentelemään Nokialle, 
ja yrittäjyys jäi odottamaan 
oikeaa hetkeä.

– Viihdyin työssäni hyvin. 
Kun muutimme Kiiminkiin 
vuonna 2016 ja perustimme 
perhettä, alkoi yritysidea äi-
tiysvapaalla jälleen kaivel-
la mieltä. Sitten sen vähän 
vapaa-ajan, mitä lapset oli-
vat pieniä, opettelin koo-
daamaan, muistelee Lähet-
kangas.

Viisi vuotta sitten yritys 
viimein syntyi, ja sai nimek-
seen Palbassador Oy. Konk-
reettisen tuotteen syntymi-
seen meni vielä muutama 
vuosi aikaa.

– Aloitimme tuotekehityk-
sen viime kesänä, ja nyt ke-
väällä saimme MunPiiri-ni-
misen sovelluksen sovellus-
kauppoihin. Nyt olemme sit-
ten pilottivaiheessa, kertoo 
Lähetkangas.

MUNPIIRI-SOVELLUS on 
alusta, jonka kautta yri-
tykset voivat olla vuorovai-
kutuksessa asiakkaidensa 
kanssa. Alustalta löytyy use-
amman eri yrityksen tiedot 
sekä tarjouksia, etukupon-
keja ja arvontoja. 

– Tykkään itse käyttää 
MunPiiristä termiä suo-
sittelumarkkinointialus-
ta. Se on kehitetty erityi-

sesti pienyrityksille, joilla 
ei ole välttämättä resurs-
seja kehittää ja ostaa omaa 
sovellusta. Tavoittelen so-
velluksella kokemusta, jos-
sa yritysten nykyiset asi-
akkaat saavat vahvistettua 
suhdetta yritykseen ja yri-
tykset asiakkaisiinsa. 

MunPiirin kautta asiak-
kaat voivat yritystä suosi-
tellessaan jakaa ystävilleen 
etuja ja alennuksia, jotka 
ovat ainoastaan sovelluk-
sen käyttäjien kautta saa-
tavilla.

–Vastaanottajalla ei tar-
vitse olla sovellusta, vaan 
edun voi lähettää ystävälle 
esimerkiksi kuvaviestinä tai 
vaikkapa paperilapulle tu-
lostettuna. Jakaja saa myös 
itse etuja sitä mukaa, kun 
hänen välittämäänsä etua 
lunastetaan, sanoo Lähet-
kangas, ja jatkaa:

– Yritän sovelluksen avul-
la kääntää markkinointi-
viestintää yrityslähtöises-

tä enemmän asiakaslähtöi-
seksi, ja haastaa mallia, jos-
sa yritykset maksavat isoil-
le yhtiöille mainossisällön 
puskemisesta eri alustoille. 
Koska isot sosiaalisen medi-
an alustat omistetaan ulko-
mailla, valuvat myös näiden 
yritysten eurot sinne.

SOVELLUKSEN pilottivaihe 
on juuri käynnissä, ja mu-
kana on jo yrityksiä Oulus-
ta, Kiimingistä ja Jäälistä.

– Yritykset tuntuvat ole-
van valmiita kokeilemaan 
tätä tapaa markkinoida, 
ja olen saanut yrittäjiä ai-
ka vaivattomasti mukaan, 
kertoo Lähetkangas.

Nyt tavoitteena on saada 
sovellukselle lisää käyttä-
jiä ensisijaisesti Oulun seu-
dulta, ja saada samalla so-
velluksesta palautetta jat-
kokehittämistä varten. Lä-
hetkangas sanoo, että jos so-
vellus löytää paikkansa yri-
tysten ja käyttäjien keskuu-

desta, voi se tulevaisuudes-
sa kasvaa koko Suomen kat-
tavaksi.

LÄHETKANGAS kokee yrittä-
jyyden olevan itselleen seik-
kailu. Hänellä ei ole aiem-
paa yrittäjätaustaa, ja hän 
suhtautuu jokaiseen päivään 
yrittäjänä mahdollisuutena 
oppia uutta.

– Insinööritaustani ansi-
osta olen aina ajatellut, mi-
ten asiat toimivat. Nyt saan 
sitten ajatella, miten ihmi-
set toimivat. Tämä tuntuu 
omalta jutultani, ja olen eh-
dottoman innoissani, Lähet-
kangas kertoo.

Tuoreena yrittäjänä Lä-
hetkangas haluaa löytää 
myös yrittäjähenkisiä tut-
tavia, ja päättikin siksi liit-
tyä Kiimingin yrittäjiin.

– Odotan innolla, että 
pääsen verkostoitumaan ja 
tutustumaan yrittäjien po-
rukkaan kunnolla, hymyi-
lee Lähetkangas.

Eeva Lähetkangas suhtautuu yrittäjyyteen seikkailuna. Hän toivoo löytävänsä Kiimingin 
yrittäjien jäsenenä uusia yrittäjähenkisiä tuttavia.

TERHI OJAL A
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www.ajoneuvolasitus.fi
P. 040 727 1871

JK
AJONEUVOLASITUS

Ystävyys loi
pohjan yritykselle
TERHI OJALA

KIIMINKI-LEHTI

VUONNA 2019 perustettu 
Teknicool tarjoaa ilmaläm-
pöpumppujen asennuksia 
sekä pienimuotoisia sähkö- 
ja putkitöitä. Yrityksen taka-
na ovat kiiminkiläiset Mika 
Könö ja Tero Torro, jotka 
perustivat oman bisneksen 
useiden vuosien ystävyyden 
jälkeen.

– Havaitsimme, että ky-
syntää ilmalämpöpumppu-
jen asennuksille oli kasva-
vissa määrin, ja päätimme 
alkaa vastata tähän kysyn-
tään, muistelee Könö.

Kaksikko pyörittää yritys-
tä sivutoimisesti päivätöi-
den ohessa. 

– Tähän saa kyllä kaiken 
vapaa-ajan uppoamaan te-
hokkaasti, täydentää Torro.

Ystävyyden ja bisneksen 
yhdistäminen on sujunut 
yrittäjäkaksikolta vaivatto-
masti. Mika Könö kertoo, et-
tä viiden yrittäjävuoden ai-
kana miehet ovat olleet na-
pit vastakkain ainoastaan 
kahdesti.

– Erimielisyyksiä tulee ja 
ne kuuluvat elämään, mut-
ta niistä pääsee aina yli, Kö-
nö sanoo.

KÖNÖ JA TORRO kertovat, 
että he yrittävät keskittää 
yritystoimintaansa ensisi-
jaisesti Oulun seudulle, mut-
ta ovat välillä liikahtaneet 
kauemmaskin asennusten 
perässä.

– Pohjoisin kohteemme on 
tainnut olla Pyhällä, eteläi-
sin puolestaan Kuopiossa, 
Könö toteaa.

Viimeiset kaksi vuotta 
ovat olleet ilmalämpöpump-
pujen kulta-aikaa. Etenkin 

vuonna 2022 ilmalämpö-
pumppukauppa kävi kuuma-
na, mutta kauppaa vaikeut-
tivat maanlaajuiset pump-
pujen toimitusvaikeudet.

– Olimme jo kesäkuussa 
myyneet kaikki loppuvuo-
den pumput, ja parhaim-
millaan meillä oli jonossa 
60 pumppuasennusta. Täl-
lä hetkellä ilmalämpöpump-
pujen saatavuudessa ei ole 
enää haasteita, mutta toissa-
vuodesta oppineena pidäm-
me aina tiettyjä malleja va-
rastossa siltä varalta, että 
vaikeuksia ilmenee, Könö 
kertoo.

– Sinä vuonna kiireisim-
pään aikaa tuli kyllä vietet-
tyä varmasti enemmän ai-
kaa Mikan kanssa työmail-
la ja tien päällä kuin puoli-
son kanssa kotona, nauraa 
Tero Torro.

YRITTÄJÄT kertovat, että il-
malämpöpumppubuumi on 
hieman rauhoittunut kulu-
van vuoden aikana. Könö 
arvelee, että kesän aikana 
he asentavat 2–4 pumppua 
viikossa.

– Lomat pidämme, niin 
kuin teimme viime vuon-
nakin. On ollut pakko op-
pia rauhoittumaan ja otta-
maan aikaa palautumiselle.

Erityisesti kesäaikaan 
Teknicoolilta vuokrataan 
myös kylmäperävaunua lii-
kuteltavaksi pakaste- ja jää-
kaappitilaksi. Torro sanoo, 
että kylmäperävaunu on ol-
lut suosittu etenkin juhlien 
järjestäjien ja festarikansan 
keskuudessa.

– Kylmäperävaunu on ol-
lut muutamana vuonna Kii-
minkipäivilläkin pitämässä 
juomia kylmänä, ja niin on 

varmaan tänäkin vuonna, 
täydentää Könö hymyillen.

Miehet kertovat olevansa 
tyytyväisiä sivutoimiseen 
yrittäjyyteen. he eivät kui-
tenkaan sulje pois mahdol-
lisuutta kasvattaa Teknicoo-
lista väylää kokopäiväiseen 
yrittäjyyteen.

Ystävykset Mika Könö ja Tero Torro pyörittävät sivutoimisesti Teknicool-yritystä.

TERHI OJAL A

Viimeiset kaksi vuotta 
ovat olleet ilmaläm-
pöpumppujen kulta-
aikaa. Etenkin vuon-
na 2022 ilmalämpö-
pumppukauppa kä-
vi kuumana, mutta 
kauppaa vaikeuttivat 
maanlaajuiset pump-
pujen toimitusvaike-
udet.
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ALKAVAN YRITYKSEN  
PALVELUISTA
• liikeidea ja yrityksen perustaminen
• Startup Station

LIIKETOIMINNAN  
KEHITTÄMISESTÄ
• yritysrahoitus
• maksuttomat valmennukset
• vienti ja kansainvälistyminen
• rekrytointiapu ja -tapahtumat
• omistajanvaihdokset

UUSISTA LIIKETOIMINTA- 
MAHDOLLISUUKSISTA
• digitaalinen liiketoiminta
• hiiliviisas kiertotalous
• innovaatiopalvelut
• designmenetelmät

SIJOITTUMISPALVELUISTA

TOIMIALAPALVELUISTA  
JA VERKOSTOISTA

KYSY LISÄÄ

Yksin  
ei tarvitse  
yrittää

• Palveluneuvonta on avoinna  
 BusinessAsemalla arkisin klo 9–15. 
• Puhelimitse sinua palvellaan numerossa  
  08 558 55810  ma–pe klo 9–16.
• Voit myös varata ajan etäneuvontaan:  
  businessasema.com/palvelut

BusinessAseman 
palveluneuvonta  
ohjaa eteenpäin

International  
House Oulu
• Services targeted at international newcomers  

and immigrants, and also companies planning 
to recruit international people.

• Visit International House Oulu at Business- 
Asema or read more at  ihoulu.fi

BusinessAsema, Hallituskatu 36, Oulu

Tutustu myös sähköisiin palveluihimme
 osoitteessa businessoulu.com

Monipuolinen kattaus tapahtumia
BusinessOulun kalenterista löydät yrityksille ja niiden työntekijöille sekä työnhaki-
joille suunnattuja tapahtumia ja valmennuksia.

 tapahtumat.businessoulu.com
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HUIPPU-

TARJOUS!HUIPPU-

TARJOUS!

PAPERI- JA DIGIPAPERI- JA DIGI 4 kk4 kk

Nimi:

Osoite:

Puhelin:

Sähköposti:

Rantapohjan PAPERI- JA
DIGILEHTI 4 KK
VAIN 10 €/kk yht. 40 €

Tarjous voimassa rajoitetun ajan: 5.3.-31.5.2024

Tilaa: www.rantapohja.fi
-> tilaukset -> tilaustarjoukset tai 044 714 7800

tilaukset@rantapohja.fi tai tällä kupongilla! ✁

Tunnus 5004760
00003 VASTAUSLÄHETYS

Puh. 044 714 7800

Rantapohja
maksaa

postimaksun

tiistaina
ja

torstaina
tiistaina

ja
torstaina

VAIN!VAIN!

10€/kk
sis. alv

yht. 40€
norm. 48€

Iloa ympärille kukkien kautta
TERHI OJALA

KIIMINKI-LEHTI

KUN yrittäjä Kaisa Puuru-
nen avaa Alakylässä sijait-
sevan suuren kasvihuoneen 
oven, voi hetkeksi unohtaa, 
että ulkona nurmea peittä-
vät vielä osin lumikinokset. 
Kasvihuoneesta uhkuu läm-
mintä, kosteaa ja huumaa-
vasti orvokeilta tuoksuvaa 
ilmaa.

– Orvokkejahan voisi to-
ki viedä jo huhtikuun puolel-
la ulos, ne kestävät kylmää-
kin hyvin, hymyilee Puuru-
nen katsellen kasvihuoneen 
hiljalleen heräävää kukka-
merta.

Puurunen perusti yrityk-
sensä puutarha Kukkaisan 
vuonna 2008. Hän kertoo 
pitäneensä aina kukista ja 
niiden kasvattamisesta, ja 
paljastaa, että yritystoimin-
ta lähti liikkeelle ajatuksesta 
kasvattaa kesäkukkia myös 
ystäville ja naapureille.

– Eräs tuttavani omisti 
tuohon aikaan puutarha-
alan yrityksen, ja ehdotti 
myös minulle, että pistäi-
sin saman tien yrityksen 
pystyyn. Hän sitten auttoi 
minut alkuun ja sen jälkeen 
olen aika lailla itse oppinut, 
muistelee Puurunen.

Ensimmäisenä keväänä 
Puurunen kasvatti kukkia 
vain pienemmässä, itse ra-
kentamassaan kasvihuo-
neessa. Pian eräs hautaus- 
ja kukka-palveluyritys ilmai-
si olevansa kiinnostunut ti-
laamaan kukkia Puuruselta, 
ja hän uskalsi rakentaa suu-
ren kasvihuoneen.

– Useampi vuosi meni silti 

niin, että joka kevät jännit-
ti, että mitä jos ihmiset eivät 
tänä vuonna tulekaan os-
tamaan kukkia. Joka kevät 
he ovat silti tulleet, ja aina 
myös uudet asiakkaat ovat 
löytäneet minut, hymyilee 
Puurunen.

SUORAMYYNTI yksityisasi-
akkaille on kasvanut niin 
paljon, että Kukkaisa ei täl-
lä hetkellä enää tee kukki-
en tukkumyyntiä esimer-
kiksi hautaustoimistoihin. 
Kukkaisan kukkia voi kui-
tenkin nähdä runsain mi-
toin esimerkiksi Oulun ka-
tukuvassa kesällä, sillä useat 
oululaisyrittäjät ovat ryhty-

neet ostamaan kesäkukkan-
sa juuri Puuruselta. Kaikki 
alkoi M6 Dining -ravinto-
lasta Pakkahuoneenkadulla.

– Olin toimittanut tähän 
tiettyyn ravintolaan pa-
ri vuotta kesäkukkia, kun 
naapuriravintolat olivat al-
kaneet kysellä yrittäjältä, 
mistä tämä hankkii kauniit 
kesäkukkansa. Kun nämä 
naapuriyrityksetkin sitten 
ostivat kukat minulta, aloin 
ajatella, että voisivatkohan 
muutkin oululaisyrittäjät 
kiinnostua kukistani.

Idea kantoi hedelmää. 
Puurusen suorittaman 
myyntityön jälkeen Kuk-
kaisan kukkia oli yli 30 ra-

vintolan edustoilla ja usei-
den taloyhtiöidenkin pihas-
sa viime kesän aikana

– Visioni kukkaisasta kes-
kustasta toteutui hyvin, ja 
tänäkin kesänä toimitan ke-
säkukkia useille yrityksille.

PUURUNEN kokee vahvuuk-
sikseen organisointikyvyn 
sekä taidon nauttia pienis-
tä asioista elämässä, ja arve-
lee näiden piirteiden autta-
neen itseään 15 vuoden mit-
taisella yrittäjän taipaleella 
sekä suuren perheen pyöri-
tyksen keskellä.

– Nautin suuresti siitä, et-
tä voi tuoda ihmisille iloa 
työlläni. On ihana katsoa ih-

misten hämmästyneitä ja 
iloisia ilmeitä, kun he ensim-
mäistä kertaa astuvat kas-
vihuoneeseen. Perhe on ai-
na ollut minulle tärkein, ja 
tämä työ on mahdollistanut 
sen, että voin olla mahdolli-
simman paljon lasten kans-
sa ja he voivat tulla jopa työ-
paikalleni.

PUUTARHAN lisäksi Puuru-
nen on tehnyt yritystoimin-
taa myös matkailualalla jär-
jestämällä erilaisia ryhmä-
matkoja. Tänä syksynä Puu-
runen järjestää jälleen mat-
kan muutaman koronavi-
ruksesta johtuneen tauon 
jälkeen.

– Tämän syksyn matkan 
järjestän yhteistyössä toi-
sen matkatoimiston kanssa.

Puurunen liittyi vastikään 
myös Kiimingin yrittäjien 
jäseneksi. Hän kertoo, että 
ajatus liittymisestä on käy-
nyt mielessä aiemminkin, 
mutta ajatus on aina huk-
kunut kausiluonteisen työn 
alle.

NYT kun kesäkukkien seson-
ki on jälleen alkamaisillaan, 
on myös Kukkaisan puutar-
halla vilskettä ja värejä. Puu-
runen kertoo, että orvokki-
en lisäksi suosituimpia kesä-
kukkia ovat vuosi toisensa 
jälkeen pelargoniat ja mil-
joonakellot.

Puurunen antaa neljä 
vinkkiä, joilla kesäkukat 
saa pysymään kauniina lä-
pi kesän. Ensimmäinen on 
laadukkaat taimet, toinen 
oikeanlainen multa.

– Kesäkukille sopivat 
kuohkeammat mullat ja ke-
säkukkamulta. Liian raskas 
multa voi haitata lannoit-
teen ja veden imeytymistä 
kasvin juuriin.

Kolmas vinkki on lan-
noitus, jonka kanssa mo-
net Puurusen kokemuksen 
mukaan arkailevat. Neljän-
tenä tulee kastelu.

– Kesäkukkia ei ihan äk-
kiä saa lannoitettua hengil-
tä. Sen sijaan liikaa kastele-
malla ne on mahdollista tap-
paa, joten kastelun kanssa 
kannattaa käyttää malttia.

Viimeiseksi Puurunen 
ohjaa kysymään rohkeas-
ti ammattilaisen apua ke-
säkukkien hankinnassa ja 
hoidossa.

Kaisa Puurunen on perustanut Puutarha Kukkaisan vuonna 2008.

TERHI OJAL A

Seuraava Kiiminki-lehti

ILMESTYY
TORSTAINA 25.7.
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